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Résumé

Le commerce international a une position trés importante dans 1’économie mondial, il est
défini I’ensemble des transactions commerciales (exportations et importations) effectuées
entre le pays et le les autres pays du mode entier.ces transactions représente I’ensemble
d’échange des biens et de service c'est-a-dire circulation des flux (physique et monétaire), et
cela se présentent des risque, d’ou la nécessite a la recherche des modes et techniques de

paiement qui offrent au maximum d’assurance et de sécurité a I’exportateur et I’importateur.

Notre travail est basé premierement sur la définition des essentiels axes de commerce
international et aussi les clauses les trés importants de négocier une contrat commercial, les
modes et les instruments de paiement utilisés, en concentrant sur la pratique de crédit
documentaire, le but de notre étude est d’assurer 1’efficacité de ce dernier et son exploitation
dans les banque algériennes qui sont considérées comme des intermédiaires pour mieux
organiser |’opération de transaction internationale, en plus de son importance de réaliser

I’assurance complétement pour les deux parties contractantes.

Enfin, la domiciliation bancaire qui est une étape préalable et obligatoire a toute opération
de transaction commerciale, permet au banquier d’ouvrir un dossier de domiciliation au son
client pour commencer son opération d’importation ou d’exportation, apres d’avoir traité touts

les éléments nécessaire de contrat.

Mots clés : Crédit documentaire, remise documentaire, importation, exportation, les modes de

paiement, les incoterms, le contrat commercial, la domiciliation bancaire.



Abstract

International trade has a very important position in the global economy, it’s defined all
commercial transactions (exports and import) between a country and the rest of the world,
these transactions represent all exchange of goods and services that means traffic flows
(physical and monetary) which present many risks. This‘s why we are always needing to
research the techniques and methods which can offer a maximum of insurance and security to

the exporter and the importer.

Our study’s based primarily on the definition of essential elements of international trade,
also the very important clauses to negotiate a business contract, modes and instruments of
payment, by focusing on the practice of documentary credit; the aim of our study is to ensure
the effectiveness of documentary credit, in addition to its importance of achieving completely

insurance for all parties and the expansion of international trade transactions.

Finally, the credit debit is a preliminary mandatory for any commercial transaction,
allows the banker to open a document file to his customer for starting his operation of imports

or exports, having treated the necessary elements of the contract.

Keywords: documentary credit, export, import, international agreement, payment techniques,

payment instruments, incoterms, debit, foreing trade.
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INTRODUCTION GENERALE

Introduction générale :

A D’époque ou le commerce internationale est 1'un des impératifs vitaux pour la santé
économique d’une nation, les acteurs de la sceéne internationale (exportateurs, importateurs,
banques) se trouvent quotidiennement confrontés a des problemes que créent les frontieres
parmi ceux-ci, il en est un qui constitue la charniére de toutes opérations internationales : (les

transactions et les échanges monétaires avec les divers facteurs de réglementation).

A T’instar des autres pays, 1’Algérie se devait s’intégrer dans le tissu économique mondial,
par la mise en ceuvre des reformes économiques et financicéres visant le libéralisme du

commerce extérieur.

Ces réformes ont institué le cadre réglementaire avec I’introduction d’un certain
assouplissement des échanges tout en préservant les attributions et missions de 1’Etat qui a

conserve son role de régulateur de 1I’économie.

Aussi, ces réformes ont eu, bien entendu, une incidence sur 1I’ensemble des intervenants
algériens dans le commerce international (opérateurs économiques, banques et autres

organismes financiéres, douanes....).

L’accélération qu’a connue le commerce international s’est opérée certainement avec un

accroissement des risques, pour les importateurs et les exportateurs qu’il fallait circonscrite.

En effet, chaque partie se méfie de 1’autre, I’exportateur fait peur du risque de non paiement,
I’importateur fait peur du risque de ne pas étre satisfait du marché et d’avoir payé une

marchandise non-conforme aux termes de contrat.

Les banques, en particulier, ont dii faire face trés rapidement a ce niveau contexte, afin de
prendre en charge le traitement pour leurs clients des opérations d’imports et d’export sur la

base de nouvelle réglementation nationale.

Afin de minimiser ces risques et s’adapter a I’évolution des échanges. Les banques n’ont
pas cess¢ d’imaginer des techniques de paiement, de plus en plus sophistiquées visant a

sécuriser les opérateurs du commerce international, et de proposer des techniques de
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couvertures adaptées a chaque risque. Parmi ces techniques, le crédit documentaire demeure
le moyen de paiement qui offre plus de sécurité et de confiance, a I’avantage de concilier les
intéréts divergents du l’exportateur et de I’'importateur. Le crédit documentaire est une
technique de sécurité, il est fondé sur I’'intérét de 1’exportateur pour étre payé et celui de
I’importateur pour recevoir la marchandise acheté dans les délais, les quantités et les qualités
contractuels, donc le crédit documentaire est un moyen efficace de paiement pour le vendeur

et de livraison pour 1’acheteur.

Les banques doivent réaliser leur objectif, par le méme satisfaire les besoins des opérateurs
économiques en veillant au bon déroulement de ces opérations grace a ses réseaux de
correspondants, elles mettent en place toutes les techniques appropriées. Elles introduisent un

élément de confiance entre les négociants éloignés.

Devant la complexit¢ du crédit documentaire, il est nécessaire de comprendre ses
mécanismes et d’avoir une expérience dans la pratique commerciale. Par conséquent, les
personnes non versées dans les affaires du commerce international peuvent éprouver des

difficultés de terminologie et dans I’accomplissement des formalités a observer.

Dans ce cas, il revient a la banque, qui sert d’intermédiaire entre le donneur d’ordre

(importateur) et le bénéficiaire (exportateur), d’apporter les meilleurs conseils a son client.

Depuis le 2 aout 2009, le paiement des importations en Algérie ne etre peut effectuer que le
crédit documentaire. Le réglement du crédit documentaire reste subordonné a la présentation,

par le fournisseur exportateur, d’un certificat de controle de la qualité de la marchandise.

A partir ce qu'on été dit, le crédit documentaire assure la sécurisation pour les parties
contractantes, joue un role trés important dans les banques et spécialement dans les banques
algériennes, donc il serait trés important de poser la question principale qui est : le crédit
documentaire satisfait-il I’exportateur et I’importateur comme deux parties d’une transaction

internationale dans les banques algériennes ?
De cette question principale découlent d’autre questions, tell que:

- Quelles sont les instruments et les techniques de paiement par les banques dans les
opérations de commerce extérieur ?

- Quel est le role du crédit documentaire
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- Pourquoi les partenaires économiques utilisent beaucoup plus le crédit documentaire
dans le commerce extérieur ?

- Quelle est la pratique du crédit documentaire dans la BEA ?
Afin de mieux cerner notre sujet, nous avons émis les hypotheses suivantes :

- Le crédit documentaire aide a intensifier les échanges commerciaux entre les pays ;

- Le crédit documentaire élimine les risques de non-paiement.

Pour attendre notre but final et de répondre a notre question principale, et vérifier aussi nos
hypothéses, nous avons adopté la méthode descriptive analytique qui permet de décrire les

différents éléments de base concernant le commerce extérieur.

Pour mieux cerner les facades du probléme, nous avons devisé notre travail en deux volets,
un volet théoriques basée sur une recherche bibliographique (ouvrages, mémoires, des
documents internes de la banque et cites internet, .....etc.), et un volet pratique qui étudie un

cas pratique dans la BEA agence 104 (Mostaganem) ou nous avons effectué notre stage.
Pour mener bien notre travail, nous avons subdivisé notre travail en quatre chapitres :

Le premier chapitre : nous aborderons les grands axes de chaque opération du commerce

international qui sont préalable a I’exécution de toute transaction internationale.

Le deuxieme chapitre : sera traité les instruments et les techniques de paiements proposés

par les banques ou autres organismes, aussi la domiciliation bancaire.

~

Le troisieme chapitre sera consacré a une étude profonde sur le crédit document, sa
définition, ses formes, ses modes de réalisation dans une opération de commerce

international.

Le quatrieme chapitre : sera réservé pour le cas pratique, nous allons étudier un dossier

d’importation et traiter le déroulement de crédit documentaire au sein de la banque.

Et en fin, nous allons terminer notre étude par une conclusion générale qui résume les
principales étapes et résultats auquel nous avons abouti a partir des quatre chapitres de ce

travail.
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Chapitre 02 : Les instruments et les modes de paiement a
I’international

Introduction :

Toutes opérations d’importation ou d’exportation présente la problématique des
positions opposées de I’importateur et de 1’exportateur, 1’un souhaite recevoir la marchandise
dans les qualités, quantités et délais contractuels et de ne payer qu’apres la livraison, quand a
I’autre souhaite étre payé avant d’envoyer la marchandise. Cette situation se trouve encore
accentuée dans le commerce international avec des législations et réglementations différentes

et des parties qui ne se connaissent pas.

Pour régler cette situation de contradiction dans les intéréts de chaque partie,

I’importateur et I’exportateur ont besoin de négocier pour obtenir d’un accord équilibré.

Cette négociation permet de fixer les instruments de paiement et les techniques de
paiement. Mais un mauvais choix des ces instruments ou biens I’'une des techniques peut
engendrer des conséquences financieres et commerciales graves et d’autres risques pour
I’entreprise. Donc, exportateur se doit connaitre les différents outils dont il dispose afin de

s’adapter son choix.

Enfin, pour le cas d’Algérie, les contractants doivent maitriser les notions de la
domiciliation bancaire dans toutes les opérations d’importations ou d’exportation, cette notion

permet de faire garantie le paiement et prémunir le contrat par les différents risques.
Ce deuxieme chapitre sera structuré comme suite :

= Section 1 : les instruments de paiement
= Section 2 : les modes de paiement

= Section 3 : La domiciliation bancaire.

32
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Section 01 : les instruments de paiement internationaux.

Les modalités de paiement des importations et des exportations sont variées, on peut
choisir I’instrument de paiement selon les degrés de risque associés a une opération
commerciale parce que tout importateur cherche aux conditions de vente qui sont le plus
intéressantes pour lui et au prix qui est le plus bas. On distingue quatre support pour effectuer
ses paiements : le cheque, le virement bancaire (SWIFT), les effets de commerce (billet a

ordre et la lettre de change).

1.1 Le cheque :

1.1.1 Définition :
« Ordre écrit et inconditionnel de paiement a vue, en faveur d’'un bénéficiaire ».

« Le cheque est un mandat formel par lequel une personne (le tireur), qui a des fonds
disponibles dans une banque, donne au banquier (le tiré) [’ordre de payer une certaine

N N . A s e 2
somme a une autre personne ou a lui-méme (le bénéficiaire) ».

A partir de ces définitions, on constate que le chéque est un moyen de paiement et un
écrit par le quel le tireur donne ’ordre a son tiré de payer une somme d’argent au

bénéficiaire.
L’émission de chéque fait intervenir de trois parties :

e Un tireur : ¢’est celui qui donne I’ordre de régler la somme montrée sur le cheque.
Dans ce cas, le tireur représente la banque de 1’acheteur.

e Un tiré : c’est celui qui exécute 1’ordre du tireur, qui joue le rdle de la banque du
vendeur.

e Un bénéficiaire : c’est celui qui recoit le paiement.

1 LEGRAND (G) et MARTINI (H), gestion des opérations import-export, op.cit. P.96
2 KSOURI Idir, les opérations de commerce international, BERTI Edition, Alger, 2014, P.35
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1.1.2 Les mentions obligatoires :'
Le chéque doit contenir :
- La dénomination cheéque ;
- L’indication donnant ordre de payer une certaine somme ;
- Le nom du tiré (indispensable pour que le mandat de payer soit valider) ;
- Ladate et lieu de création du cheque ;
- L’indication du lieu de paiement (nom du tiré, coordonnées de 1’agence
bancaire aupres de laquelle le chéque est payable) ;
- Lasignature du tireur ;
- Le nom et I’adresse du tireur (mentions facultatives non imposées par la
loi) ;

- Lasomme en lettres et en chiffres.
De plus, il y’a d’autres caractéristiques de chéque qui sont :

Un cheque a une validité limitée dans le temps. Cette validité comprend un délai de
présentation (variable de 8 a 70 jours selon 1’origine de 1’émission) et un délai de

prescription d’un an. Au dela, la banque peut refuser de payer.

1.1.3 Les différents types de chéques_:*

La plupart des droits nationaux admettent deux types de cheques :

- Le cheque d’entreprise (ou chéque de société) : le tireur est la personne morale ou
physique titulaire du compte, le chéque doit étre certifié ou visé par une banque
pour I’exportateur ait la garantie d’étre payer.

- Le cheque de banque : le tireur est la banque sur ses propres caisses par le débit

du compte de son client.

1 Philippe Monnier et Sandrine Mahier-Lefrancois, les techniques bancaires, DUNOD, Paris, 2008, PP.71-72
2 PAVEAU (J), DUPHILL (F), BARLLER (A), DUBOIN (J), KUHN (G), LEVY (C), PAVEAU (M), LEMAIRE (j.p)
ET gorvais (F), Exporter : pratique du commerce international, FOUCHER, 24¢me édition, paris, p346
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Le chéque de banque offre une garantie supérieure d’encaissement sans incident dans
la mesure ou en émettant le chéque, la banque s’est immédiatement couverte en

prélevant le montant sur le compte de son client.

Donc, la différence entre ces deux types tient dans le fait que 1’'un n’offre pas une
garantie contre le risque de non-paiement et I’autre offre une garantie contre le risque

de non-paiement.

1.1.4 Les différents d’encaissements_:1

La banque de I’exportateur peut réaliser deux types d’encaissement :

L’encaissement sauf bon fin (SBF) : le compte de 1’exportateur bénéficiaire est crédité
au moment de la présentation du cheque sous réserve que le paiement aux caisses du
tiré se passe normalement ;

Le crédit apres encaissement (CAE) : le compte du bénéficiaire n’est crédité qu’aupres

I’encaissement aux caisses du tireur, la banque de I’importateur.

1.1.5 Les avantages et les inconvénients :*
Avantage :
Peu couteux
Peut étre libellé en francs et en devises.
Facilité d’utilisation.
Un moyen de paiement tres utilisé dans le monde entier.
Inconvénients :
Le cheque est caractérisé par de nombreux inconvénients :
L’émission a ’initiative de ’acheteur ;
Le temps d’encaissement parfois tres long ;
Le cheéque peut étre perdu ;
Volé et falsifié ;

Risque de non-paiement si chéque impayé ;

1 [bid.347p
2 LEGRAND Ghislaine et MARTINI Hebert, Commerce International, DUNOD, Paris, 2¢me édition, 2008,

P.142
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- Recours juridique parfois long et difficile ;

- Cout élevé pour le cheque de faibles montants ;

- Opposition sur le chéque possible dans certains pays tels qu’EU, Allemagne ;
- Frais d’encaissement variable selon le circuit bancaire ;

- Risque de change si le cheque est établi en devises.

1.2 La lettre de change (la traite):

1.2.1 Définition :

« La lettre da change est un écrit par lequel une personne (le tireur= le créancier)
donne a une autre personne (le tiré= le débiteur) l’ordre de payer une certaine somme a
une troisieme personne (le bénéficiaire) a une certaine échéance (le bénéficiaire peut étre

. A . . 1
le tireur lui-méme ou bien une tierce personne) ».

D’aprées la définition sous-dessus, on conclu que la lettre de change est établi par le
tireur lui-méme, ce dernier transmet ce document a son tiré et lui donne I’ordre de payer

un certain montant a vue ou a échéance.
. . . 2
1.2.2 Les mentions obligatoires :

Pour étre valable, la lettre de change doit comporter obligatoirement un certain nombre

d’indications :

= L’expression « lettre de change » dans le corps du titre ;

» L’ordre de payer une certaine somme(en chiffres, deux fois) ;

= Le nom de celui qui doit payer le montant de la lettre de change(le tiré) ;

= [’échéance prévue pour le paiement ;

= Le paiement, c’est-a-dire « la domiciliation »(le compte bancaire ou postal dont le
tiré est titulaire) ;

* Le nom de bénéficiaire (qui peut étre différent du nom du tireur a Iinitiative de
qui a été émise la lettre de change) ;

= La date et le lieu de création ;

1 Arnaud Bernard, Jean-Marc Béquin ; L’essentiel des techniques bancaires, édition d’organisation, France,
2008, PP.59- 60-61
2 Ibid. pp.60-61.
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» La signature du tireur (manuscrite ou sous forme de cachet).

1.2.3 Tableau N°2 : représentatif des Avantages et inconvénients de la lettre

de change !

Avantages Inconvénients :

- Emis a ’initiative de vendeur. - Ne pas supprimer le risque

Matérialise une créance qui peut
étre escompté.

La date de paiement étant
précisément connue.

Permet au tireur de mobiliser sa

d’impayé¢ sauf si la banque du tiré
délivre un aval bancaire.

Peu répondue et utilisée.

Plus longue et couteuse

Soumis a I’acceptation du tiré.

créance.

Source : LEGRAND (G) et MARTINI (H), Technique du commerce international (comment

bien gérer vos opérations import/export), 2°™ édition, 2002, p.144

1.3 Le billet a ordre:

1.3.1 Définition :

« Le billet a ordre est un titre écrit par lequel le souscripteur s’engage a payer une

. N 1L s . [ESEIEN £ z sz 2
certaine somme d’argent a bénéficiaire ou I’ordre de celui-ci a une époque déterminée. »=

Le billet a ordre est définit comme étant un effet de commerce émit a I’initiative de
I’importateur (le souscripteur) par lequel celui-ci permet le paiement d’une certaine

somme a vue ou a échéance a son importateur (créancier).

1.3.2 Négociabilité :*
Le billet a ordre est un titre négociable qui débouche sur un rapport cambiaire se

superposant au rapport fondamental — il peut donc faire I’objet d’une transmission

LLEGRAND Ghislaine et MARTINI Hebert, Technique du commerce international (comment bien gérer
vos opérations import/export), 2002, 2¢me édition, p144

2 HOUTCIEFF Dimitri, Droit commercial (Actes de commerce, Commergants, Fonds de commerce,
Instruments de paiement et de crédit), DALLOZ, 3éme édition, Paris, 2011, P.589.

3 Dimitri HOUTCIEFF, Op.cit. P.589.
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simplifiée. Contrairement a la traite, cependant, il ne fait intervenir que deux

personnes, le souscripteur et le bénéficiaire.

1.3.3 Création du billet 4 ordre :'
Condition de forme :

» Ecrit : le billet a ordre est nécessairement écrit, cet écrit est le plus souvent
un acte sous seing privé. Il a pour finalité la garantie d’une vente de fonds
de commerce.

» Mention obligatoires :

- Laclause a ordre ou la dénomination du titre insérées dans le texte méme et exprimée
dans la langue employée pour la rédaction de ce titre ;

- La promesse pure et simple de payer une somme déterminée ;

- L’indication de I’échéance : peut étre fixée a la date fixe, a un certain délai de date, a
vue ou encore a un certain délai de vue ;

- L’indication du lieu ou le paiement doit s’effectuer: le lieu du paiement est
normalement le domicile du souscripteur ;

- Le nom de celui auquel ou a I’ordre duquel le paiement doit étre fait ;

- L’indication de la date et du lieu ou le billet est souscrit ;

- La signature est celui qui émet le titre dénommé souscripteur.

1.3.4 Les avantages et les inconvénients :

% Avantages :
- A ladifférence de la lettre de change ;
- Il est simple d”’utilisation ;
- Il est rapide dans sa mise ceuvre ;

- Il peut étre avalisé€, négocié ou endossé.

1Ibid. p.590.
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X/

«* Inconvénients :
- Il est émis sur I’initiative de 1’acheteur ;

- Risque d’impayé, de change, de perte et vol ;

1.4 Le virement international :

1.4.1 Définition :

«Le virement est [’opération par laquelle un transfert de fonds ou de valeurs est effectué

’ . rq . ’ . ’ . 1
par d’une écriture au débit d’'un compte et d’une écriture corrélative d’'un autre compte ».

1.4.2 Les types de virement :
1.4.2.1 courrier:
L’ordre de virement transit par la voie postale, il en résultat que les délais peuvent étre
plus ou moins longs, en fonction de 1’¢loignement et de I’organisation postale du pays
concerné. Mais, avec la progression technologique, ce type de virement devient moins

utilisé.

1.42.2 TELEX telegraphic (T/T) :

I1 est plus rapide que le courrier, il offre également davantage de sécurité, mais le support
papier reste instrument du virement, ce qui laisse subsister un risque d’erreur. Le mode de
paiement T/T ¢’est un Transfert Télégraphique.

Les transferts télégraphiques permettent le mouvement de fonds en toute sécurité entre les

institutions financieres (banque a banque) partout dans le monde, en temps réel.

1423  Virement SWIFT 3
Le SWIFT (Society for Worldwide Interbank Financial Telecommunication) c’est un
réseau de télécommunications, est utiliser par les banques qui ont recours a la performance et

la fiabilité du ce dernier, pour communiquer entre les correspondants étranger.

1 HOUTCIEFF Dimitri, op.cit. p.639.
2 Document interne de BEA, service commerce extérieur.
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a. SWIFT : est une entreprise de droit belge, dont le siege est a Bruxelles. Son rdle est
de faciliter les opérations bancaires internationales grace a un réseau informatique tres
puissant. Elle a été fondée par 239 banques de 15 pays différents en 1973 et aujourd’hui, plus
de 10000 institutions dans 210 pays y sont abonnées. Les adhérents sont identifiés au sein du
réseau par leur code BIC (Bank Identifial Code) qui comprend :

- L’identification de la banque sur quatre caracteres ;

- Le code pays sur deux caracteres ;

- Le code ville sur deux caractéres.

Le réseau SWIFT permet d’échanger une grande variété de messages entre banques, sous un

format qui est devenu, un véritable standard du marché.

b. Les catégories de messages SWIFT :
Les messages SWIFT sont classés par catégories :
- Les catégories 1 et 2 regroupent les messages concernant les transferts de cash entre
banques, ou messages de paiement (MT 202, MT 205, MT210) ;
- La catégorie 3 couvre le marché des produits de taux et de change ainsi que les produit
dérivés (MT 300, MT 303) ;
-La catégorie 4 couvre les opérations d’encaissements documentaires (avis
d’acceptation, accusé de réception, réclamation de frais et demande d’instructions
....MT 400, MT 412, MT 422....) ;

- La catégorie 5 concerne le marché des tiers (livraisons de titres, instructions de
réglements, conformations de transactions.... MT 540, MT 541, MT 542, MT
543..);

- La catégorie 7 regroupe les messages relatifs aux crédits documentaires et aux
garanties bancaires internationales (émissions, amendements, avis de paiement/
d’acceptation/ de négociation (MT 700, MT 707, MT 740, MT 732....);

- La catégorie 9 regroupe tous les messages d’information.

Le réseau SWIFT est en général choisi pour son efficacité et pour sa fiabilité. Bien étendu,
il n’est pas le seul moyen de communication interbancaire international, il existe aussi le
télex, le fax, le courrier recommandé et I’Internet qu’on a mentionnés sous dessus. A

I’exception du dernier cité, les autres moyens de communications sont devenus « vieux » et
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completement inadaptés aux nouvelles exigences de la clientéle bancaire (et des banques

elles-mémes) en maticres de rapidité et de sécurisation des transactions.

c¢. Mécanisme de fonctionnement de systeme SWIFT :

Figure n°1 : le fonctionnement du systeme SWIFT.

Banque de Demande de Importateur
I'importateur virement
. Exportateur
Ordinateur P
Banque de Avis de réception

I'exportateur ::> de virement

Source : KEBBAB Kawthar et SALHI Sarah, financement du commerce extérieur,
mémoire de fin d’étude, ESB, page43.

1.4.3 Les avantages et les inconvénients !

» Avantages :
- Peu couteux ;
- Tres rapide, fiable ;
- Facile d’utilisation : le systeme fonctionne 24 heures sur 24 heures et 365 jours par an.
- Virement de compte a compte ;

- Une tres grande sécurité : grace aux procédures de contrdle trés sophistiquées ;

1 LEBSAIRA Meriem, cours de financement de transactions internationales, 3éme année, affaires
internationales, HEC, kolea, 2015/2016
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Impossibilité de perte, de vol ou de falsification.

» Inconvénients :

Le virement est fait a I’initiative de 1’acheteur

Le vendeur n’ayant aucune garantie quant a 1I’exécution.

Il ne protége pas I’entreprise contre le risque de change dans le cas ou le virement en

devise.
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Section 2 : Les modes de paiement al'international:

Un des ¢éléments primordiaux d’une négociation commerciale concerne le prix de vente et
le mode ou la technique de paiement proposé. Les modes de paiement et les procédures de
recouvrement sont nombreux et parfois complexes, certains sont spécifiques au commerce

international (crédit documentaire, remise documentaire...etc.).

Les choix du mode de paiement et du délai de paiement est ’'un des éléments clés d’une
opération d’importation, les chois de ce dernier sont trés difficiles car I’exportateur doit
concilier ses intéréts avec ceux, divergent, du contractant. En effet, ’acheteur étranger
souhaite payer apres livraison des marchandises dans son pays, tandis que 1’exportateur désire

étre réglé a I’expédition avant méme de se dessaisir de la marchandise.

Dans le cas contraire elles deviennent des moyens incertains et exposent 1’exportateur a

des grands risques.

2.1 Le transfert libre :

L’exportateur envoie une facture commerciale a son client. Celle-ci peut étre payable a
vue ou souvent a échéance généralement par virement Swift. C’est le client qui garde
I’initiative du réglement. Cette technique n’apporte pas de sécurité pour le I’exportateur (sauf
traite avalisée). La protection de I’exportateur peut €tre obtenue par la souscription d’un
contrat d’assurance-crédit ou d’affacturage ou I’obtention d’un cautionnement bancaire ou
d’une garantie a la premiere demande. Si cette technique ne parait pas assez sécurisante,
I’exportateur opter soit pour le paiement d’avance soit par l’utilisation des techniques

documentaires.
2.1.1 Définition :

Le transfert commercial libre ou I’encaissement simple représente la technique de

paiement la plus simple parce qu’elle demeure la moins formaliste et la moins complexe.
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Elle repose sur un critére fondamental qui est la confiance existe entre 1’exportateur et

I’importateur.

En effet, I’exportateur convient d’expédier sa marchandise et entend de n’étre payé
qu’ultérieurement, il renonce ainsi a sa propriété sans aucune garantie en échange, mis a part
la parole de son débiteur (importateur). L’encaissement simple consiste en I’acte par lequel
I’importateur donne 1’ordre a sa banque de transférer une somme définie au profit du

N r \ 1
I’exportateur aupres d’une banque étrangere.

Le transfert libre est une technique de paiement utilisée entre les partenaires qui ont des
relations bornées, pour des raisons de flexibilité et souplesse, économie le temps et de frais

c¢’est —a- dire dans une durée trés courte avec des frais réduits.

Ce dernier suppose un degré de confiance totale ou bien optimum entre 1’importateur et
I’exportateur. Il est généralement utilisé en cas d’importation de matiéres premiéres pour

éviter la rupture de stock.

2.1.2 Traitement pratique d’un transfert libre 2

Le transfert libre sert un mode de paiement d’une opération d’importation de bien ou de

services préalablement domiciliée.

Apres avoir regu les documents directement du vendeur (par courrier simple ou
recommande, par pli cartable via le commandant de bord du bateau d’embarquement....), et
apres avoir retiré et dédouané la marchandise, 1’importateur ordonne a sa banque de transférer

le montant de la facture au profit de son fournisseur par le biais d’un « ordre de virement ».

Avant d’exécuter n’importe quel ordre de paiement, le banquier prend le soin d’exiger de

I’importateur :

I NAIT ATMEN Si Amar, op.cit, p.68
2 Document interne de la BEA agence 104, service commerce extérieur.
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v Un ordre de virement en faveur du fournisseur (sur lequel doivent figurer tous les
renseignements concernant ce dernier, notamment son numéro de compte et sa
banque ;

v" La facture définitive dument domiciliée ;

<\

Une copie conforme du titre de transport ;

v Le document douanier (D3 copie déclarant).

Apres la réception du document douanier (D3 exemplaire banque), 1’agent
proposé¢ a l’opération procede a sa vérification et le compare avec la facture
définitive notamment en ce qui concerne le montant et le numéro de domiciliation.
Le client établit un ordre de virement libellé en devises, devant impérativement
comporter le montant du reglement, le numéro de la facture, les coordonnées du
fournisseur ainsi que la signature (et éventuellement le cachet humide) du donneur
d’ordre.

v Etablir une liasse MT 100 transfert clientéle ;

v" Etablir une formule 4 en quatre exemplaires.

2.1.3 Avantages et inconvénients :

» Avantages :
e Simplicité de la procédure ;
e Modération des couts ;
e Rapidité ;

e Souplesse.

> Inconvénients :'
e Elle apporte peu d’assurance a I’exportateur qui est exposé¢ au risque de non
paiement puisque I’importateur prend possession des biens avant de payer ;
e De plus, en n’étant pas basé sur des documents, elle ne prévoit aucune garantie

pour se couvrir contre le risque de non-paiement.

I NAIT ATMEN Si Amar, op.cit., p.69
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2.2 Remise documentaire :

2.2.1 Définition :

« C’est une procedure de recouvrement par laquelle une banque regoit mandat d’un

. . 1
exportateur d’encaisser une somme due par un acheteur contre remise des documents »

« La remise documentaire est une procédure de recouvrement dans laquelle une banque
a re¢cu mandat d’un exportateur (le vendeur) d’encaisser une somme due par un acheteur

contre remise des documents.

Le vendeur fait établir les documents de transport a l’ordre d’une banque. Cette banque
doit remettre les documents commerciaux et de transport a l’acheteur, contre paiement ou
acceptation des effets de commerce. La remise documentaire est soumise a des regles et

. 2
usances uniformes ».

La remise documentaire est définie comme étant un technique de paiement et une
opération pour laquelle un exportateur mandate sa banque de recueillir une somme due ou
’acceptation d’un effet de commerce par un acheteur contre remise de documents, mais il est

conseillée dans les cas suivants :

- SiI’exportateur et ’importateur entretiennent des relations de confiance ;

- Si la volonté de payer et la solvabilité de I’importateur ne font aucun doute ;

- Si la situation politique, économique et juridique est stable dans le pays de
I’importateur ;

- Si le trafic international des paiements du I’importateur n’est pas entravé ou menacé

par un contrdle stricte des changes ni par restrictions de quelques sortes.

1 LEGRAND (G) et MARTINI (H), les techniques du commerce international, op.cit. P.145.
2 LEGRAND (G) et MARTINI (H), Management des opérations de commerce international, DUNOD, 8¢me
édition, Paris, 2007, p.99.

46



47
Chapitre 02 : Les instruments et les modes de paiement a
I’international

. . 1
2.2.2 Les formes de la remise documentaire :

L’opération de la remise documentaire est réalisable selon trois modes :

» Remises des documents contre paiement (Document aggainst payment D/P) :
La banque présentatrice ne remet les documents au tiré que contre paiement immédiat.
Donc, I’importateur doit payer comptant pour entrer en possession des documents, la banque
est alors chargée seulement de 1’encaissement contre lequel elle remettra les documents , sa
responsabilité se limité a I’exécution des recommandations de son correspondant.
Cette formule présente une bonne sécurité pour I’exportateur qui reste néanmoins soumis au

risque des documents et de la marchandise par I’importateur.

> Remises des documents contre acceptation (Document against acceptance
D/A):

La banque chargée de I’encaissement (la banque présentatrice) ne délivre les documents
que contre I’acceptation de la traite par importateur (qui échoit par exemple 180 jours apres
présentation (traite a tant de jours de vue) ou a une date déterminée (traite a terme)).

Dans ce cas, la traite est la seule garantie pour I’exportateur et la banque s’engage

aucunement sa responsabilité.

1 Document interne : rapport de stage, service commerce extérieur, p.38
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Figure n°2 : Mécanisme de remises des documents contre acceptation D/A dans une

circulation d’encaissement documentaire :!

Importateur/tiré

A A
(1) (2) (2°) (3)
Présentation Acceptation Remise Paiement
de Des A
I'effet Documents L' écheance
v Y

Bangue chargée de l'encaissement / banque
présentatrice

Source : LEBOITEUX David, Trade Finance : principes et fondamentaux, RB
édition, 2014, p.55.

> Remise des documents contre acceptation et aval :
Dans ce mode, en plus de I’encaissement, la banque peut étre sollicitée pour 1’aval de la
traite apres son acceptation.
L’aval est une forme de garantie est c’est a ce moment que la banque engage sa
responsabilité et assure le paiement de la traite a 1’échéance.

Ainsi, la banque de I’exportateur peut escompter I’effet a son client.

. . . 2
2.2.3 Les intervenants de la remise documentaire :

Cette technique fait intervenir généralement quatre parties (parfois seulement trois) :

- Le donneur d’ordre : c’est ’exportateur (le vendeur) qui donne mandat a sa

banque ;

1 LEBOITEUX David, Trade Finance : principes et fondamentaux, RB édition, 2014, p.55.
2LEGRAND (G) et MARTINI (H), Management des opérations de commerce international, op.cit. p.99.

48



Chapitre 02 : Les instruments et les modes de paiement a
P’international

- La banque remettante : c’est la banque du vendeur a qui I’opération a été

confiée par le vendeur ;

- La banque présentatrice: c’est la banque a [I’étranger chargée de
I’encaissement, en général correspondante de la banque remettante. Cette
banque effectue la présentation des documents a 1’acheteur et recoit son
reglement ;

- Le tiré : c’est I’acheteur (I’importateur) auquel sont présentés les documents

d’encaissement et qui paie un montant ou accepte une lettre de change.

2.2.4 Le mécanisme de remise documentaire :

. . 2 . . . 1
Figure N° 3 : fonctionnement d’une opération de remise documentaire :

LS CONTRAT COMMERCIAL SEETS

L£o***" "t e,
EXPORTATEUR | 4 ﬂ Ervoi s IMPFORTATEUR
{donnewr d'ardrg) den marchandings (bemeficialre)

' o
| : I |

ﬂ' Pasameart
{.']‘..l....‘.".."l..'l‘l.. M
REMETTAMTE PRESENTATRICE
£ Emvad
(Bangue de l'exportateur) | 4 *P ==

Source : http://www.bougepourtaplanete.fr/schema-remise-documentaire.html le 01.05.2016

al8h45.

1 http://www.bougepourtaplanete.fr/schema-remise-documentaire.html le 01/05/2016 a18h45.
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On distingue sept étapes dans cette procédure :'

- étape 1 : le vendeur expédie la marchandise vers le pays de 1’acheteur et fait
établir les documents de transport et d’assurance a 1’ordre de la banque
présentatrice (banque a 1’étranger). Cette précaution doit permettre d’éviter que
I’acheteur puisse entrer en possession de la marchandise avant de I’avoir
réglée ;

- étape 2: les documents sont remis a la banque remettante, banque de
I’exportateur ;

- étape 3 : la banque remettante transmet les documents et la lettre d’instruction
a la banque présentatrice, généralement son correspondant dans le pays de
I’acheteur ;

- étape 4 : apres que la banque présentatrice remet les documents a 1’acheteur, ce
dernier fait le réglement soit contre paiement, soit contre acceptation d’une ou
plusieurs traites, en acceptant les documents ;

- étape 5 : ’acheteur léve les documents, qui lui permettront la mainlevée de la
marchandise ;

- étape 6: la banque présentatrice envoie les fonds recus de son client a la
banque remettante le paiement est transmet a la banque ;

- étape 7 : le paiement est transmet au vendeur, qui lui informé par « 1’avis de

sort ».

2.2.5 Les avantages et les inconvénients :

> Les avantages de la remise documentaire sont les suivants :
- Le cout est faible ;
- Moins onéreux qu’un crédit documentaire ;
- Sa procédure est moins souple que le crédit documentaire ;

- La simplicité de la procédure ;

1 LEGRAND (G) et MARTINI (H), techniques du commerce international, op.cit., p.147
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> Les inconvénients'

- Ne pas protéger I’exportateur contre le risque de change,

- Aucun engagement des banques intervenantes ;

- L’exportateur risque beaucoup plus dans cette opération ;

- Soumise au risque politique, conseillé de contracter une assurance-crédit.

- Une insuffisance de garantie, pour I’importateur, sur la qualit¢ de la
marchandise :

- Un risque de non paiement encouru I’exportateur pour cause de faillite et
d’insolvabilité momentanée de I’importateur.

- Pour limiter ces risques, il est recommandé de rechercher 1’aval de la
banque de I’importateur et ou recourir aux assurances.

2.3 Le crédit documentaire :

2.3.1 Définition :

le crédit documentaire est une opération par laquelle une banque s’engage de
payer un montant déterminé au fournisseur d’une marchandise ou d’une prestation de
service, contre remise, dans un délai fixé, de document conformes qui prouvent que la
marchandise a été expédiée ou la prestation effectuée.
C’est aussi un engagement par signature qui offre le maximum de sécurité a
I’exportateur comme a I’importateur et qui crée un climat de confiance quant au
dénouement de la transaction commercial.
En effet, il permet au vendeur de céder la marchandise qu’apres avoir été réglé,

I’importateur et I’exportateur de ne les payé quand il en a pris possession.

1 Document interne de BEA agence 104, service commerce extérieur.
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Section 3 : la domiciliation bancaire

Conformément au reglement de la banque d’Algérien N°07-01 du 09/01/2007, relatif aux
régles applicables aux transactions courantes avec I’étranger et aux comptes devises a
modifie et remplacé les réglements n°91/12 du 14/08/91, le reglement n°91-13, relatif a la

domiciliation des exportations hors hydrocarbures.

Certains contrats d’importation et d’exportation ne sont pas soumis a I’obligation de

domiciliation bancaire.

3.1 Définition :
« La domiciliation bancaire préalable peut étre définie comme [’élection d’un domicile
a un dossier d’importation ou d’exportation de marchandises ou des services, en vue de son
ouverture, son suivi, son apurement, son archivage et le cas échéant, sa remise au service

contentieux de/par la banque domiciliataire agréée ».

« La domiciliation consiste en [’ouverture d’un dossier qui donne lieu a [’attribution d’un
numéro de domiciliation par ['intermédiaire agréé domiciliataire de [’opération
commerciale. Ce dossier doit contenir [’ensemble des documents relatifs a [’opération

commerciale»’.

On conclue que La domiciliation est une opération préalable, elle consiste en 1’ouverture
d’un dossier qui donne lieu a I’opération d’un numéro de domiciliation par I’intermédiaire
agrée domiciliataire de D’opération commerciale. Donc, elle doit contenir les différents

documents commerciaux.
I1 existe deux types de domiciliation selon le délai de réalisation :

» La domiciliation d’importation a délai normal « DI » : dont I’importation se réalise
dans un délai ne dépasse pas le six mois a partir de la date de domiciliation.
» La domiciliation d’importation a délai spécial « DIP » : dont la durée de réalisation

dépasse le six mois et doit étre autorisé par la BANQUE D’ALGERIE.

1 KSOURI (Idir), op.cit, P.193
2 L'article 30, reglement 07-01 de la Banque d’Algérie 03/02/2007.
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3.2 Conditions préalables a la domiciliation ;'

Avant de procéder a toute opération de domiciliation, il y’a lieu de vérifier que :

v' L’opérateur n’est frappé d’aucune restriction en matiére du commerce extérieur.

\

L’opérateur en possession d’une autorisation d’importation lorsqu’elle est requise.

v" L’objet de I’importation correspond a 1’activité de 1’opérateur telle qu’elle est décrite
sur le registre de commerce.

v' Les engagements financiers au titre d’opérations d’importations sont couverts soit par

des provisions constituées soit par des autorisations de crédits.

v" Le produit en question n’est pas prohibé ou soumis a une réglementation spéciale ;

<\

Le pays d’origine a des relations commerciales avec 1’ Algérie ;
v' L’opérateur dispose d’un registre de commerce en cours de validité et d’un identifiant

fiscale.

3.3 La domiciliation d’importation :

3.3.1 Définition :

Suivant le réglement n°91-21 abrogé par le reéglement N°07-01 de la BANQUE
D’ALGERIE :

La domiciliation bancaire consiste :

» Pour I'importateur résident, de faire choix avant la réalisation de son opération,
d’une banque ayant la qualit¢ d’un intermédiaire agrée auprés de laquelle il
s’engage a effectuer les opérations et les formalités bancaires prévues par la
réglementation du commerce extérieur et des changes.

» Pour une banque intermédiaire agrée, a effectuer ou a faire effectuer, pour le
compte d’un importateur, les opérations et les formalités prévues par la

réglementation du commerce extérieur et des changes.

1 Document interne de la BEA agence 104, service commerce extérieur.
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Toute importation, quel que soit le montant, est donc soumise a I’obligation de la

domiciliation préalable auprés d’un intermédiaire agréé, a [’exception des opérations

suivantes :'

v" Importation d’échantillons, dons et marchandises regues dans le cas de la mise en jeu

de la garantie;

v" Les importations soumises a taxation forfaitaire.

v' Les importations dites sans paiement réalisées par les nationaux immatriculés auprés

des représentations diplomatiques et consulaires algériennes a 1’étranger lors de leur

retour définitif en Algérie ;

v’ Les importations dites sans paiement réalisées par les agents diplomatiques,

consulaires et assimilés ainsi que ceux des représentations des entreprises et des

¢tablissements publics a 1’étranger lors de leur rappel en Algérie ;

v" Les importations sans paiement d’une valeur inférieure a 30.000 DA réalisées par le

débit d’un compte devises ;

v" Les importations sans paiement réalisées sous le régime douanier suspensif ;

v’ Les importations sans paiement réalisées par les voyageurs pour leur usage

personnel.

3.3.2 Procédure de domiciliation :

La domiciliation d’une opération d’importation se fait sur présentation d’une facture

pro forma ou d’un contrat commercial et une lettre d’engagement a I’importation signée

par I’'importateur et le Directeur de 1’agence.

Et pour procéder dans une domiciliation d’importation au niveau de la banque, peut étre

effectué en trois phases :

v' Phase d’ouverture ;
v" Phase de gestion et suivi ;

v Phase de ’apurement ;
v

1 KSOURI Idir, op.cit. PP.192-193
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v Et il y’a la 4™ phase c’est le compte rendu en des dossiers excédents de

reglements et insuffisance de rapatriement.

Figure n°4 : processus de domiciliation :

Préparerformulaires
et contrats

Q commerciaux

4 Compete
rendu

Préparerformulaires et
justificatifs nécessaires

2
Paiements

Transmettre alaBAle Collecte et vérification

compte rendu etles des flux financiers et
copies des dossiers 3 physiques
excédents de réglement, Apurement

insuffisance de

rapatriement

Source : document interne de la BEA, service commerce extérieur, p.25

Mais dans le cas général, la domiciliation a trois phases :

3.3.2.1 Ouverture du dossier :

Selon I’article 41 du reéglement N°07-01 : L’intermédiaire agréé domiciliation doit
ouvrir un dossier de domiciliation lui permettant d’assurer le suivi de [’opération

d’importation.

Donc, L’ouverture d’un dossier de domiciliation ne peut s’effectuer qu’auprés d’un
seul et unique guichet domiciliataire, cette ouverture est subordonnée au dépdt par

I’importateur :

a) D’une demande d’ouverture de domiciliation qui doit comporter le caché et la
signature de I’importateur, la date de son établissement, le nom et la raison sociale de
I’importateur et son numéro de compte auprés de la banque ainsi les conditions

relatives aux marchandises.
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b) D’un support de la transaction qui peut étre soit :
v Un contrat commercial.
v Une facture pro forma.
v Un bon ou lettre de commande.
v" Un devis.
¢) Une déclaration d’engagement.

d) Un engagement d’importation.

A la réception des documents susmentionnés, le préposé a la domiciliation vérifie leur
conformité ainsi que la liste éventuelle des produits interdits d’importation, une fois ces
documents vérifiés et reconnus conformes, il enregistre I’opération sur un répertoire des
dossiers d’importation (un répertoire-import trimestriel « un registre extra comptable »

domiciliés), attribue un numéro de domiciliation et ouvre une fiche contréle.
Et ce dernier contient les informations suivantes :

v" La date de la domiciliation.
v" Le montant en devise de la facture.
v Le nom de I’importateur.

v" La domiciliation de la banque a compléter aprés apurement.

> Attribution d’un numéro de domiciliation :!

Le banquier attribue un numéro d’immatriculation pour chaque dossier

d’importation et oppose la griffe de domiciliation sur le contrat.

Le numéro de domiciliation est codifié par la note n°53 du 27 novembre 2000 de

la Banque d’Algérie, il comporte 21 caractéres (de dix huit chiffres et trois lettres).

Le numéro de domiciliation est réparti sur six cases :

1 KEBBAB Kawthar et SALHI Sarah, Le financement du commerce extérieur par crédit documentaire,
mémoire de fin d’étude, ENSSEA (Ex : INPS), 24¢éme promotion, 2011/2012, PP. 18-19
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Tableau n°3 : le numéro de domiciliation des importations.

A B C D E F G H

Source : document interne de la Banque extérieur d’Algérie : manuel des procédures

de domiciliation a I’import."

La case A : deux chiffres qui correspondent au lieu d’implantation de la banque

déterminé par le code de wilaya.
La case B : deux chiffres qui représente au code agrément de banque.

La case C : deux chiffres représentent le numéro du guichet agrée. Cette case doit

contenir I’un des numéros suivants :
10 : terme de vente DI, importation des biens.
12 : importations faisant partie d’'un march¢ de travaux.
13 : importations liées a un contrat d’étude.
14 : importations liées a un contrat de fourniture.
15 : importations liées a un contrat clés en main.
16 : importations liées a un contrat de brevet d’exploitation.
La case D : quatre chiffres correspondent I’année.
La case E : un chiffre qui correspond au trimestre.
La case F : deux chiffres qui indiquent la nature de contrat.

La case G : cinq chiffres qui indiquent le numéro d’ordre chronologique des dossiers

de domiciliation ouverts dans le méme trimestre.

La case H : trois lettres correspondent au code de la monnaie.

1Document interne de la Banque extérieur d’Algérie : manuel des procédures de domiciliation a I'import.
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> Préléevement de la commission de domiciliation :

Dés la saisie informatique de ’opération, le systéme débite automatiquement le
compte du client montant de la commission de domiciliation qui est fixée, selon les
conditions bancaires pour les opérations d’importation, a 1500 dinars en plus des 17%
de TVA a collecter pour 1’administration fiscale avec date de valeur le jour méme de

la domiciliation.

» L’attribution d’une fiche de controle :

D’aprés 1’étape précédente, le banquier procéde a I’ouverture d’un dossier sur « une
fiche de contrdle ». Cette fiche a pour objet de suivi et gestion du dossier domicilié
jusqu’au terme de la transaction et du réglement financier.

Cette fiche de contrdle contient les éléments suivants :

v" Nom du guichet domiciliataire, le numéro d’agrément ;
Noms et adresses de I’importateur et 1’exportateur ;
Numéro de domiciliation et date d’ouverture du dossier ;
Numéro et la date de la facture pro forma ;

Nature de la marchandise et son pays d’origine ;
Quantité, prix unitaire, montant total ;

Mode de paiement et de transport ;

NN N N N N

Le montant en devises et contre valeur en dinars.

» Déclaration mensuelles des ouvertures a la Banque d’Algérie :

Dans les deux semaines qui suivent le mois de référence, les banques sont

tenues de transmettre a la BA :

v" Les déclarations mensuelles d’ouverture des dossiers de domiciliation ;

v" Un fichier informatique au format Tableur (XLS) sur support CD.
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sy . . 1
> Concrétisation de la transaction :

Lorsque I’importateur regoit la facture définitive, aura donc besoin de sa banque
pour recevoir « 1 autorisation de dédouaner », c’est le cachet officiel avec la
signature sur la facture définitive qui donne naissance au premier document qui

sera le document commercial de la fiche de controdle.

Le deuxiéme document c’est le document douanier qui sera lancé pres le

dédouanement apres 1’entrer de la marchandise sur le territoire national.

Figure n° 5: I’émission du document douanier « D10 » :

Document Douanier EX. Banque

Guichet
Domiciliataire
Douanes
Domiciliation signée Nationales

Source : document interne de la BEA agencel04.

Troisieme document c’set la Formule 4 : la banque exécute un ordre de la transférer a son

client. Elle a établi cette formule qui aide dans le réglement financier.
3.3.2.2 Gestion et suivi du dossier de domiciliation :

Cette phase s’¢étale entre la date d’ouverture du dossier et celle de son apurement. Durant

cette période, le banquier doit suivre de pres les dossiers pour les compléter afin de pouvoir

1 Documents interne de la BEA agence 104, service commerce extérieur.
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les apurer. Ainsi, il doit contréler et s’assurer du réglement financier de 1’opération

d’importation.
> Le controle du dossier :

La fiche contrdle est établie justement a cet effet. Ainsi, tous les dossiers doivent faire

I’objet de :

= Une vérification au sixi€éme mois ;
= Jnventaire au huitiéme mois ;
= Etablissement d’un bilan au neuviéme mois ;

= Décision de la banque au dixieme mois (apurement).

» Le réglement financier :

Les banques domiciliataires ne peuvent procéder au transfert du paiement qu’apres
réception de I’ensemble des documents attestant I’expédition des marchandises a destination
exclusive du territoire national ainsi que les factures y relatives. Toutes fois, des acomptes
peuvent étre versés dans la limite de 15% du montant global du contrat, sous réserve de
I’établissement d’une caution de restitution par la banque de 1’exportateur en faveur de la

banque du client.
On distingue trois modes du réglement :

v' Le crédit documentaire (crédoc) ;
v L’encaissement documentaire (remise documentaire) ;

v' Le transfert libre (prestation de service).

Les sommes a transférer ne peuvent excéder le montant prévu par les factures définitives, les
quelles doivent correspondre a la valeur de la marchandise réellement importée. Dans ce
sens, le banquier domiciliataire doit impérativement s’assurer de I’apurement de chaque

dossier et faire des déclarations régulic¢res a la Banque d’ Algérie.
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3.3.2.3 P’apurement du dossier :'

Elle consiste pour I’agence domiciliataire a s’assurer de la conformité et de la régularité
d’exécution de I’opération suivant la réglementation des changes en vigueur et ce jusqu'a la

réalisation physique et financiere.
I s’effectue en deux étapes distinctes : I’inventaire et I’établissement du bilan.
» L’inventaire :
Le sie¢ge domiciliataire procéde a I’apurement sur la base des documents suivants :

v La facture définitive diment domiciliée ;
v" Le document douanier exemplaire banque (D10) ;

v' La formule de réglement « F4 » annotée.
Les déclarations d’apurement des opérations d’importations s’effectuent mensuellement.
Au terme de cette étape de vérification deux cas de figure peuvent se présenter :

e Dossier complet :

Le guichet domiciliataire procédera immédiatement a 1’établissement du bilan et

donnera sa décision finale concernant sa classification au niveau de 1’agence.

e Dossier incomplet :

Dans cette situation, si la facture incombe au banquier, le proposé a 1’opération
procede aux diligences nécessaires pour compléter et retrouver la piece faisant défaut,
st la faute revient de I’importateur, la banque doit étre rappelé le client par courrier

recommandé, afin qu’il régularise son dossier.
» L’établissement du bilan :

Cette étape consiste en la vérification de la conformité de la valeur réellement

importée avec la valeur domiciliée et dédouanée.

1 KEBBAB Kawthar et SALHI Sarah. Op.cit. P.20
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La décision du banquier sera:

. Dossier apuré : cette décision est prise lorsque la valeur nette transférée,
matérialisée par la formule 4, est égale la valeur dédouanée, matérialisée par le D10.
Dans ce cas, un compte rendu du controle des dossiers d’importation DI est transmis a la

Banque d’Algérie.
* Dossier en insuffisance de reéglement : ces dossiers se présenteront comme
suit :

Valeur Dédouanée supérieur a la Valeur Nette Transférée. Dans ce cas, nous somme
en face d’une insuffisance de réglement, ce qui veut dire que 1’agence n’aurait pas regue

le document douanier, soit que ce dernier est supérieur aux autres documents.

= Dossier en excédent de reglement : ce sont les dossiers dont le Document

Financier est Supérieur au Document Douanier et a la facture.

3.4 La domiciliation d’exportation :

La domiciliation bancaire d’une exportation consiste pour la banque intermédiaire
agréée, a faire immatriculer auprés de ses guichets un contrat ou une facture définitive
d’exportation de biens ou de services et a ce titre, elle s’engage a effectuer les formalités

prévues par la réglementation en vigueur.

3.4.1 Ouverture d’un dossier de domiciliation :

Selon D’article 61 du réglement N°07-01, le contrat d’exportation peut étre établi au
comptant ou a crédit.

Donc on peut le distinguer en deux :

. Lorsque I’exportation a lieu au comptant, I’exportateur doit rapatrier la recette

provenant de I’exportateur dans un délai n’excédent pas cent vingt (120) jours, a compter



Chapitre 02 : Les instruments et les modes de paiement a
I’international

de la date d’expédition pour les biens ou de la date de réalisation pour les services c'est-a-
dire I’exportation a courte terme.

J Lorsque le paiement de 1’exportation est exigible dans un délai excédent cent
vingt (120) jours, I’exportateur ne peut avoir lieu qu’apreés ’autorisation des services
compétents de la Banque d’Algérie.

> Attribution d’un numéro de domiciliation :

Le numéro de domiciliation a 1’export est le méme a I’import sauf en ce qui concerne la
case « F» qui sera dotée CT représentant la premicre catégorie d’exportation (court terme)

ou MT représentant la seconde (Moyen Terme).

Tableau n° 4 : la griffe de domiciliation d’une opération d’exportation :

A B C D E F G H

XX XX XX XXXX X 00 XXXXX | 00

Source : document interne de la BEA agence 104.

Pour ce qui est du traitement des dossiers de domiciliation a I’exportation, la banque
domiciliataire suit les mémes étapes que pour la domiciliation des importations. En effet,
apres 1’ouverture du dossier, le proposé a I’opération doit assurer la gestion et ’apurement du

dossier.
Le client exportateur est tenu de respecter des fonds.
3.4.2 Gestion de dossier :'

La gestion d’un dossier doit aboutir a son apurement c'est-a-dire la réunion des documents

suivants :

- La facture définitive ;
- La déclaration douaniére (copie banque) ;

- La formule de réglement ou justification de rapatriement.

1 BELMOURI Zine Eddine, les opérations de commerce extérieur, rapport de stage, ESB ,5¢me promotion,
du 11.07.2002 au 01.08.2002, p.14
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3.4.3 Apurement du dossier de domiciliation :'

L’apurement consiste a réunir, dans les délais fixés, les différents documents que doit

comporter le dossier a son échéance soit: la facture définitive domiciliée, le document

douanier « D3 » exemplaire banque, les exemplaire des formules 104 (cession devises).
On distingue trois cas d’apurement possibles :

v" Les dossiers apurés (exportations réalisées physiquement et financiérement) ;
v" Les dossiers non apurés ;

v Les dossiers sans documents.

Durant cette phase, ’agence doit faire les déclarations des comptes rendus a la Banque
d’Algérie sur des formulaires qui doivent étre datés, cachetés et signés par les personnes

habilitées de 1’agence, et ce selon la calendrier suivant :

v’ 28/02 de ’année « n » : les dossiers ouverts durant le 3°™ trimestre de ’année  « n-
1»;

4°" trimestre de ’année  « n-

v" 03/05 de I’année « n » : les dossiers ouverts durant le
1»;
v" 31/08 de ’année « n » : les dossiers ouverts durant le 1¥ trimestre de ’année « n » ;

v 30/11 de I’année « n » : les dossiers ouverts durant le 2°™ trimestre de ’année « n »0

Les dossiers de domiciliation sont archivés et conservés pour une période de cinq(5) ans.

1 BOUCHATAL Sabiha, op.cit.P.24
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Conclusion :

Dans ce chapitre, nous avons cité les instruments et les modes de paiement la plus utilisé
dans le commerce international, présenté les différents schémas récapitulatives, les avantages

et inconvénients de chaque élément.

Face aux problémes de paiement et de recouvrement des créances, probléme aigu ol se

conjuguent les risques politiques des Etats et les risques commerciaux des importateurs.

Le crédit documentaire, la remise documentaire et le transfert libre a 1’importation,
nécessitent un soin particulier car leur maniement est complexe et met en jeu des acteurs

situés dans des pays ou les valeurs et les pratiques sont différentes.

Ce chapitre nous aura permit de comprendre un tant soi peu les éléments-support de la

gestion des modes de paiements et les instruments de réglement a 1’international.

Enfin, la domiciliation qui est préalable a toute opération de commerce extérieur permet
au banquier de procéder une premiere estimation de 1’opération commerciale de son client

apres avoir examiné tous les éléments du contrat.
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Chapitre 03 : Le fonctionnement du crédit documentaire

Introduction :

Toutes opérations d’importation ou d’exportation présente la problématique des posi-
tions opposées de I’'importateur et de I’exportateur, I’un souhaite recevoir la marchandise
dans les qualités, quantités et délais contractuels et de ne payer qu’apres la livraison, quand a
I’autre souhaite étre payé¢ avant d’envoyer la marchandise. Cette situation se trouve encore
accentuée dans le commerce international avec des législations et réglementations différentes

et des parties qui ne se connaissent pas.

Pour régler cette situation de contradiction dans les intéréts de chaque partie,

I’importateur et I’exportateur ont besoin de négocier pour obtenir d’un accord équilibré.

Cette négociation permet de fixer les instruments de paiement et les techniques de
paiement. Mais un mauvais choix des ces instruments ou biens I’une des techniques peut en-
gendrer des conséquences financicres et commerciales graves et d’autres risques pour
I’entreprise. Donc, exportateur se doit connaitre les différents outils dont il dispose afin de

s’adapter son choix.

Enfin, pour le cas d’Algérie, les contractants doivent maitriser les notions de la domi-
ciliation bancaire dans toutes les opérations d’importations ou d’exportation, cette notion

permet de faire garantie le paiement et prémunir le contrat par les différents risques.
Ce deuxieme chapitre sera structuré comme suite :

= Section 1 : les instruments de paiement
= Section 2 : les modes de paiement

= Section 3 : La domiciliation bancaire.
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Section 1 : Définition et formes de crédit documentaire

L’origine du crédit documentaire remonte a la fin du XIXe siécle, lorsque les banques
ont mis en ceuvre une technique pour suivre le fort accroissement des opérations de
commerce international. L’objectif était d’accompagner le développement et de sécu-

riser le volet financier de I’opération, en raison de I’éloignement des opérateurs.

Aujourd’hui, le crédit documentaire est utilisé dans le monde entier par 1’ensemble
des opérateurs de commerce international, la sécurité qu’engendre ce dernier ex-

plique tres largement le succes que rencontre cette technique de paiement

1.1 Définition du crédit documentaire :

« Le crédit documentaire est une opération par laquelle une banque (banque émet-
trice/issuing bank) s’engage irrévocablement, a la demande et pour le compte de son client
importateur  (donneur d’ordre/applicant), a régler un tiers exportateur (bénéfi-
ciaire/beneficiairy), dans un délai déterminé, un certain montant, contre la remise de docu-
ments strictement conformes et cohérents entre eux, justifiants de la valeur et de [’expédition

) . . I
de marchandise ou prestations de services ».

« le crédit documentaire est I’engagement d’une banque a payer un montant déterminé au
fournisseur d’une marchandise ou d’une prestation, contre remise, dans un délai fixé, de do-

cuments conformes prouvant que la marchandise a été expédiée ou la prestation effectuée ».

Le crédit documentaire est défini comme étant un mode de reglement par lequel
I’importateur (le donneur d’’ordre) donne ordre a sa banque de régler a vue ou a échéance une
facture d’importation au vu des documents vérifiés et reconnus conformes par les deux parties

(banque/client).

IMARTINI Hubert, DEPREE Dominique et KLEIN-CORNED Joanne : crédits documentaire, lettre de crédit
stand-by, cautions et garanties, RB édition, 2éme édition, 2010, p.34

2 GARSUAULT Philippe et PRIAMI Stephane, Opérations bancaires a 'international, RB, 2¢me édition, paris,
2015, p.18
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1.2 cadre juridique !

Les droits, obligations et les responsabilités des parties en la matieres sont codifiés dans les
Regles Usance Uniformes (RUU) relatives aux crédits documentaires de la Chambre de

Commerce Internationale (CCI).

Elles ont été pour la premiere fois en 1933 et sont périodiquement révisées. La derniére révi-

sion date de 1993 sous le numéro de publication 500 (RUU 500).

L’adhésion générale a ces RUU contribue a favoriser une pratique universelle du crédit do-

cumentaire.

1.3 Les intervenants du crédit documentaire :>

Il ya quatre intervenants dans le crédit documentaire, selon le montage du crédit documen-

taire :

L’importateur (donneur d’ordre), 1’exportateur (bénéficiaire), la banque de 1’importateur
(banque émettrice), la banque correspondante de la banque émettrice (banque notificatrice

et/ou confirmatrice).

- Le donneur d’ordre: c’est I’'importateur (acheteur), il donne les instructions
d’ouverture du crédit documentaire tel que convenu lors de la négociation commer-
ciale c’est une obligation essentielle du contrat commercial, mais pas une condition

suspensive.

Si I’importateur ne parvient pas a obtenir I’ouverture du crédit, le bénéficiaire peut soit exiger
un paiement d’avance, soit prendre le risque de livrer la marchandise ou d’effectuer la presta-
tion de service, sans bénéficier de sécurité de paiement, soit enfin demander la résolution du
contrat ainsi que d’éventuels dommages et intéréts si cette possibilité avait été prévue dans le

contrat commercial.

L http://www.logistiqueconseil.org/Articles/Transit-douane/Credit-remise-documentaire.htm le
27/04/2016 a 09h30.

2 MARTINI Hubert, DEPREE Dominique et KLEIN-CORNED Joanne, op.cit. pp.36-37-38-39.
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Le donneur d’ordre s’engage a :

= Fournir les suretés exigées par la banque émettrice,

= Payer les frais et commissions afférents au crédit documentaire,

= Autoriser la banque émettrice a le débiter irrévocablement contre des docu-
ments conformes au crédit,

= Lever les documents vérifiés conformes par la banque émettrice.

- La banque émettrice : c’est la banque de I’importateur (située en général dans le
méme pays) ; sollicitée par son client, elle procéde a I’ouverture du crédit documen-

taire.

La demande d’ouverture est rédigée sur papier a en-téte de 1’entreprise, le plus souvent sur un
formulaire proposé par la banque, ou encore par I’intermédiaire d’une plate forme internet
dédiée aux demandes d’ouverture dématérialisées. Elle précise les caractéristiques de
I’opération et reprend des conditions du contrat commercial. La banque analyse le risque en

fonction de ces informations.

Si I'importateur bénéficie déja d’une ligne de crédit documentaire, soit une démarche préa-
lable est nécessaire aupres du chargé de clientele de I’entreprise. Ce dernier devra monter un
dossier de crédit afin de soumettre a un comité de crédit qui définira une ligne d’autorisation

éventuellement couverte par la siireté.

Si la banque accepte d’émettre le crédit selon les instructions d’ouverture formulées par le
donneur d’ordre, elle devra les respecter scrupuleusement. Elle a la possibilité de conseiller

son client afin de le protéger ou de limiter son propre risque.

Il s’agit « d’un crédit en blanc », la banque émettrice peut étre conduite a payer des docu-
ments conformes sans pour autant que le compte du donneur d’ordre soit suffisamment provi-

sionner.
La banque émettrice s’engage :

= A avoir le crédit documentaire en faveur du bénéficiaire dans les meilleurs délais ;

* A maintenir son engagement jusqu’a la fin de la validité du crédit ;
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= A respecter les instructions de donneur d’ordre a partir de moment ou elle les accep-
tées dans le demande d’ouverture de crédit documentaire ;

= A vérifier la conformité des documents aux conditions du crédit ;

= A payer les documents présentés conformes a ses caisses ou aux caisses de la banque

désignée pour réaliser le crédit.
La banque émettrice n’a pas tenue :

* De proroger la validité du crédit,
* D’augmenter le montant de crédit ou de la ligne de crédit,
=  D’accepter des amendements (surtout lorsqu’ils modifient son niveau de risque),

* De transmettre le crédit a une banque choisie par le donneur d’ordre ou le bénéficiaire.

- La banque notificatrice : c’est la banque correspondante de la banque émettrice (si-
tuée en général dans le pays du vendeur (bénéficiaire). Elle avise le bénéficiaire de

I’opération de crédit documentaire sans prendre I’engagement de paiement.

I1 est préférable que la banque notificatrice soit la banque de vendeur (bénéficiaire). Ainsi, le
bénéficiaire aura plus de facilité a négocier les services complémentaires au crédit documen-
taire avec sa banque habituelle (préfinancement, poste-financement, couverture de change,

tarification des frais et commissions)

Son role se limite a notifier le crédit sans engagement de sa part au bénéficiaire apres avoir

authentifié et vérifié¢ le message Swift d’instruction.
Bien que la banque notificatrice agisse sur mandat recu de la banque émettrice,

Cette derniere n’est pas responsable de ses manquements et entre autre, de son défaut de de-

voir de conseil vis a vis de bénéficiaire :

* La banque notificatrice est seulement autorisée a notifier le crédit,
* La banque notificatrice est également autorisée a réaliser le crédit a ses caisses c’est-a-

dire a recevoir les documents et a en analyser la conformité pour le compte de la

banque émettrice.
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Si la banque notificatrice est mandatée pour réaliser le crédit et accepter de le faire cela con-
duit automatiquement la banque émettrice a couvrir la banque réalisatrice de tout paiement

que cette derniere aura effectué.

Pour ’exportateur, il est préférable que la banque notificatrice soit autorisée a réaliser le cré-

dit.

Dans le cas contraire, on dit que le crédit est réalisable aux caisses de la banque émettrice.
Ceci est tres pénalisant car I’examen des documents par la banque émettrice dans le pays de

I’acheteur permettra au bénéficiaire sera payé a vue ou a usance selon les conditions du crédit.

- La banque confirmante : c’est la banque notificatrice qui le cas échéant, accepte de
prendre un engagement de paiement identique a celui de la banque émettrice, vis-a-vis
du bénéficiaire. La confirmation constitue un engagement irrévocable qui s’ajoute a

I’engagement irrévocable de la banque émettrice.

La confirmation n’est pas obligatoire car elle met la banque confirmante en risque sur la
banque émettrice. Elle supporte un risque de contrepartie, un risque-pays dans certains cas, et
un risque technique en reconnaissant conformes des documents que la banque émettrice pour-

rait juger irréguliers.

1.4 Les différents types du crédit documentaire :!

Selon le degré de sécurité pour I’exportateur et de cout plus élevé pour I’importateur, le

crédit documentaire se distinguent et se classent en 3 catégories:

» Le crédit révocable : il ne comporte pas I’engagement de la banque émettrice au pro-
fit du vendeur. Elle peut donc révoquer le crédit documentaire et ce dernier n’offre pas
une véritable garantie au bénéficiaire c'est-a-dire, il peut etre amendé ou annulé a tout
moment, par la banque émettrice et/ ou par le donneur d’ordre, sans avis préalable au

bénéficiaire.

1 HUGUES Kenfack, Droit du commerce international, Dalloz, paris, 2012, P.150.
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» Le crédit irrévocable : il comporte un engagement direct de la banque au profit du
vendeur en cas d’exécution de ses obligations c'est-a-dire il assure a 1’exportateur un
engagement de paiement d’une seule banque, et ce crédoc ne peut étre annulé ou mo-
difié par la banque émettrice sans I’accord conjoint des deux parties (I’importateur et

I’exportateur).

* Crédit documentaire irrévocable et confirmé :
Lorsque banque située dans le pays du vendeur (banque intermédiaire) s’engage au
coté de la banque émettrice, le crédit est qualifié de « confirmé » c'est-a-dire il assure
a ’exportateur deux engagements de paiement ; celui de la banque émettrice et celui
de la banque confirmatrice. Ce crédoc aussi ne peut €tre annulé ou modifié sans

I’accord des deux parties et ce type de crédoc a le cout le plus élevé et le plus sécurisé.

. 2 3 . . 2 gz 1
Figure n° 6: type du crédit documentaire par niveau de sécurité :

A
Niveau de

sécurité

Credocirrévocable

Source : Ghislain LEGRAND et Hubert MARTIN]I, op.cit.P.137.

1 LEGRAND Ghislain et MARTINI Hubert, op.cit.P.137
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1.5 Le mécanisme d’ouverture du crédit documentaire (import/export) :'

Figure n°7 : le déroulement d’ouverture du crédit documentaire import/export :

Crédit documentaire a I’export Crédit documentaire a I’import
Expolrta}-. _ Donneur Donneur Fournisseur
teur=bénéfici d’ordre d’ordre étranger
7'} 7} g
=bénéficiaire
(3) (1) (1) D)
3)
5 Banque de v
Banque notifi- @) l'acheteur= Banque de
catrice - Banque I'importateur ) Banque noti-
émettrice =banque émet- 2) > ficatrice
trice

(1) Demande d’ouverture de crédit documentaire.
(2) Emission du MT 700 (ouverture de CD).
(3) Notification du CD par la banque notificatrice.

L LEGRAND (G) et MARTINI (H), le commerce international (programme en 80 fichiers),RB, 3¢me édition,
paris, 2013, p.150
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Figure n° 8 : Schéma représentatif le déroulement d’une opération de crédit documen-
taire :

Bénéficiaire Donneur d’ordre
(Exportateur) [« (1) > (Importateur)
A A {‘
(5) (11)
Transporteur
@ © ) (10%) (10) (2)

A 4

v v
Banque notificatrice < ) Banque émettrice
et /ou confirmatrice
(banque de (8) > (Banque de
'exportateur) I'importateur)
< (
N 3)

Source : BOUCHATAL Sabiha, op.cit. P.39.
Explication de schéma :

(1) L’importateur et I’exportateur concluent le contrat commercial.

(2) L’importateur sollicite I’ouverture du crédit documentaire aupres de sa banque.

(3) La banque émettrice ouvre le crédit documentaire et ordonne a son correspondant de le
notifie et éventuellement le confirmer.

(4) La banque notificatrice informe le vendeur de 1’ouverture du crédit en sa faveur.

(5) L’exportateur expédie la marchandise.

(6) L’exportateur remet les documents a la banque désignée.
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(7) La banque désignée (généralement la banque notificatrice) vérifie la conformité des
documents et reégle 1’exportateur.

(8) La banque désignée transmet les documents a la banque émettrice.

(9) La banque émettrice regle banque désignée (notificatrice dans ce cas).

(10) La banque émettrice remet les documents a I’acheteur.
(10*) L’acheteur proceéde au réglement suivant les modalités convenues.

(11) L’acheteur prend livraison des marchandises grace aux documents de transport.
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Section 2 : les modes de réalisation du crédit documentaire

2.1 Les modes de réalisation du crédit documentaire :!

On distingue quatre types ou bien modes de réalisation du crédit documentaire :
2.1.1 Crédit documentaire réalisable par paiement a vue :

Le bénéficiaire obtient le paiement sur remise et apres contrdle des documents stipulés dans la

lettre d’ouverture.

L’opération se fait sur la base du donnant-donnant « vous me remettez les documents con-
formes, je vous paie » c’est a dire un paiement cash contre les documents conformes par la

banque désignée dans le crédit documentaire.
2.1.2 Crédit documentaire réalisable par acceptation de la traite :

Dans le cas ou le vendeur est disposé a consentir a son client étranger un délai de paiement,
mais désire a la fois se couvrir contre les risques qui en résultent et matérialiser sa créance
sous la forme d’un effet mobilisable (traite, lettre de change...), il peut demander 1’émission a

son profit, chez une banque de son pays, d’un crédit documentaire réalisable par acceptation.

2.1.3 Crédit documentaire réalisable par paiement différé :

Avec ce type de crédit, le donneur d’ordre se trouve dans une situation tres confortable puisse
qu’il disposera de la marchandise et des documents, mais ne paiera qu’a une certaine
échéance fixé c’est a dire une durée précisée, ou convenue une d’avance entre lui et le béné-
ficiaire (paiement exigible le xx/xx/xx) ou calculée a partir de la date d’expédition (crédit
réalisable a X jours de la date d’expédition). Autrement dit, sur présentation des documents
conformes, la banque autorisée (banque émettrice ou notificatrice) s’engage par écrit a effec-
tuer le paiement a I’échéance. Les paiements différés sont possibles tant pour les crédits con-

formés que non conformés.

1 Document interne, service de commerce extérieur.
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A noter que les crédits documentaires a terme (par acceptation et par paiement différé) sont
des financements accordés a ’acheteur, ce dernier pouvant revendre la marchandise avant

I’échéance, et avec, le produit, payer le montant du crédit documentaire.
2.1.4 Le crédit documentaire réalisable par négociation :'

Dans ce cas d’espece, les traites crées par le bénéficiaire, sont négociées par la banques dési-
gnée dés la remise des documents d’expédition spécifiés dans le crédit. Cette technique per-
met a I’exportateur d’étre payer directement. Il est important de noter que la banque désignée
n’a pas I’obligation de négocier les traites. Les opérations se déroulent le plus souvent selon le

processus suivant :

- L’exportateur regoit du correspondant de la banque émettrice une lettre de notification
du crédit documentaire prévoyant les conditions de réalisation de ce crédit (Accepta-
tion ou négociation de tirages) ;

- Lorsque I’expédition des marchandises a été faite et que 1’exportateur aa réuni tous
les documents nécessaires a la réalisation du crédit, il doit les présenter sans retard et
dans le délai de validité du crédit, a la banque notificatrice accompagnés d’une traite
payable a X jours de vue (ou de date d’expédition).

En cas de confirmation, cette traite est tirée sur le correspondant qui notifie I’ouverture
du crédit ;

- Apres I’examen de la conformité des documents, les correspondants accepte la traite et

la négocie lorsque le crédit ouvert est réalisable par négociation.

En résume, il va de soi que le premier cas, celui du paiement immédiat pur et simple, est le
plus avantageux pour le bénéficiaire, notamment en termes de sécurité de paiement. Le paie-
ment par négociation présente le méme avantage du point de vue de la sécurité mais comporte
le risque de versement d’'une somme moindre. En effet, les charges de I’escompte, dont
I’intérét jusqu’a I’échéance, sont en principe supportée par le bénéficiaire. Il peut cependant
étre prévu dans le contrat de base une attribution différente du poids de ses charges. Le paie-

ment par acceptation correspond également a un risque minimum pour le bénéficiaire, puisque

1 Document interne de BEA, service commerce extérieur.
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I’engagement du banquier de payer est traduit dans une lettre de change dont le régime juri-
dique est généralement sévere pour le débiteur. Le bénéficiaire sera néanmoins attentif au fait
qu’il ne dispose pas immédiatement du montant du prix, ce qui pése sur sa trésorerie, et que
I’effet reste soumis aux aléas de la situation politique et économique du pays du tiré. Des
quatre formes de paiement, le paiement différé est le plus risqué, surtout lorsqu’il n’est pas

accompagné d’une lettre de change qui matérialise I’engagement du banquier.'

2.2 Les crédits documentaires spéciaux :

On distingue : le crédit transférable, la red clause, la lettre de crédit stand-by, crédit revolving.

> Le crédit revolving (renouvelable):2 est un crédit dont le montant est renouvelé ou
¢tabli sans qu’il soit nécessaire de I’amender expressément :
e Il peut étre irrévocable ou irrévocable et confirmé ;
e I peut étre renouvelable quant a sa durée cumulative c'est-a-dire que le
montants restants des tranches non utilisées peuvent étre ajoutés aux

tranches subséquentes, ou non cumulative, ou quant a sa valeur.

Et ce crédit est généralement choisi lorsque 1’acheteur effectue plusieurs commandes par-

tielles, de la méme marchandise dans un laps de temps déterminé.

Il est utilisé en Algérie mais par I’autorisation de la banque centrale. Sans autorisation, ce

mode est interdit.

> Le crédit avec « red clause » :

A Porigine, la clause était portée & 1’encre rouge pour attirer ’attention sur la nature parti-
culiere de ce crédit. C’est un crédit dans lequel se trouve incorporée une clause spéciale, auto-
risant la banque notificatrice ou confirmatrice a effectuer des avances au bénéficiaire avant
présentation des documents.

Cette clause est insérée a la demande expresse du donneur d’ordre et son libellé est fonction

. . . L, . 3
de ses instructions et des exigences de la banque émettrice.

Lhttp://www.eur-export.com/frangais/apptbeo/finance/risqnp/modreal.htm le 11/05/2015 a 07h42
2 GARSUAULT Philippe et PRIAMI, Les opérations bancaires a I'international, 23p
3 1bid, 23p
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On peut définir le crédit documentaire avec red clause/ green clause comme un crédit do-
cumentaire classique dans lequel une clause supplémentaire (inscrit en rouge), par laquelle la
banque émettrice du crédit, sur instruction du donneur d’ordre, invite ou demande a la banque
chargée de réaliser le crédit, d’accorder des avances au bénéficiaire avant que celui-ci ne pré-

sente les documents requis par le crédit. Dans le pratique on distingue deux types d’avance :'

- Les avances sans garanties (red clause) : dans ce cas, la banque est chargée de réaliser
le crédit, est autorisée a accorder les avances au bénéficiaire sans exiger de lui une
gage quelconque ; aussi, en vertu du crédit documentaire qu’il vient de recevoir, a

premiere demande, le bénéficiaire peut disposer du montant autorisé.

- Les avance prise de garanties (clause verte/green clause) : les avances sont subordon-
nées a la fourniture par le bénéficiaire de documents provisoires constant I’existence
de la marchandise tel que les récépissés d’entrepdt provisoire jusqu’a I’expédition.

> Le crédit documentaire transférable :

Figure n°9 : le déroulement du crédit transférable.

Fournisseur Intermédiaire Acheteur

Y
A\ 4

étranger

Contrat com-
mercial n°2

Contrat com-
mercial n°1

Source : LEGRAND (G) et MARTINI (H), techniques de commerce international, op.cit. P.155

« Un crédit transférable est un crédit qui permet au premier bénéficiaire de désigner un ou

plusieurs seconds bénéficiaires. Il est normalement employé lorsque le premier bénéficiaire

1 Document interne, le service extérieur.
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ne fournit pas la marchandise lui-méme et doit donc transférer une partie ou la totalité de ses

droits et obligations au (x) fournisseur(s) réel(s) en tant que second(s) bénéficiaire(s). »!

« un crédit transférable est un crédit en vertu duquel le bénéficiaire (Premier Bénéficiaire)
peut demander a la banque autorisée a payer, a contracter un engagement de paiement diffé-
ré ou a accepter, ou a négocier ( la Banque « transférable ») ou, dans le cas d’un crédit li-
brement négociable, la banque spécifiquement habilitée dans le crédit a titre de Banque
« transférante », qu’elle permette ['utilisation du crédit en totalité ou en partie par un ou plu-

sieurs autres bénéficiaires (Second(s) Bénéficiaire(s)) ».*

On conclu que ce crédit contient une clause autorisant la banque réalisatrice a transférer, sur
demande de I’exportateur (premier bénéficiaire), une partie ou la totalit¢ du montant du crédit
a une ou plusieurs personnes (seconds bénéficiaires).
Ce dernier est généralement utilisé lorsque le premier bénéficiaire ne fournit pas la marchan-
dise lui-méme.
L’article 48 des RUU qui traite des points primordiaux, notamment :
o Un crédit ne peut étre transféré que s’il est expressément qualifie de « transférable »
par la banque émettrice. Des termes tels que «divisible », « fractionnable »,
« assignable » ou transmissible » ne rendent pas le crédit transférable. Si de tels termes
sont employés, il n’en sera pas tenu compte, sur I’instruction de donneur d’ordre
o Si un crédit est transféré a plusieurs seconds bénéficiaires, le refus d’un amendement
par un ou plusieurs desdits Seconds Bénéficiaires n’entraine pas la nullité¢ de
’acceptation du ou des autres Seconds Bénéficiaires.
o Un crédit transférable ne peut étre transféré qu’une seule fois.

o Un crédit ne peut étre transféré que suivant les termes et conditions spécifiés
dans le crédit d’origine sauf en ce que concerne : Le transfert doit étre effectué con-
formément aux conditions du crédit d’origine, sauf sur les points suivants :

v Le nom et adresse du premier bénéficiaire peuvent étre substitués a ceux du
donneur d’ordre du crédit ;
v" Le montant du crédit et tout prix unitaire peuvent étre réduits, ce qui permet au

premier bénéficiaire de percevoir son bénéfice ;

1L GARSUAULT Philippe et PRIAMI, Op.cit. p.24
2 Article 48, des RRU 500 relatives aux crédits documentaires, paris.
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v' La date de validité et la date d’expédition ainsi que le délai de présentation des
documents peuvent étre réduits ;
v" Le pourcentage de couverture de 1’assurance peut étre augmenté pour atteindre

le montant de couverture prévue au crédit d’origine.

> La lettre de crédit stand-by (LCSB ou SBLC, Stand By Letter of Credit) : '
La lettre de crédit stand by (LCSB) est un engagement irrévocable pris par une banque de
payer un bénéficiaire, en cas de défaillance du donneur d’ordre (I’acheteur). Elle garantit
I’exportateur pour autant qu’il respect ses propre engagements, et crédibilise 1I’importateur.

e Les utilisations possibles de la LCSB :
11 existe différentes utilisations de la lettre de crédit stand-by :

- LCSB comme garantie de paiement : elle peut remplacer le crédit documentaire et
offre de nombreux avantages : une gestion simplifiée, un cout plus faible, une docu-
mentation réduite et plus de souplesse dans la gestion de 1’opération commerciale ;

- LCSB comme garantie de marché : c’est une alternative aux garanties et cautions in-
ternationales. Si son cout n’est pas forcément plus faible, avec une LCSB, il n’y a
qu’un engagement entre la banque émettrice et le bénéficiaire tandis que dans le cadre

d’une garantie indirecte, il y’a deux engagements autonomes.

> Le crédit documentaire Adossé ou Back to Back :

Si I’importateur refuse d’ouvrir un crédit documentaire transférable ou que I’exportateur ne
désire pas que son client ait connaissance qu’il en sous-traite la réalisation, ce dernier peut
adosser au crédit recu de son client des crédits qu’il fait émettre en faveur de ses sous-
traitants.

La banque notificatrice ou confirmatrice du crédit recu de 1’étranger devient alors aussi la

banque émettrice du crédit documentaire que le bénéficiaire destin a son fournisseur.

L’organisation de 1’opération n’établit aucun lien juridique entre les deux crédits documen-
taire, contrairement au crédit documentaire transférable.
Le premier crédit sera appelé « crédit de base », [’autre sera qualifié de « contre-crédit ou cré-

dit adossé ». Ce crédit adossé sera dénommé « concordant » s’il exige les mémes documents

1 BERNET Rollande et LUC, Principes de technique bancaire, DUNOD, 25¢éme édition, Paris, 2008, p.361.
2 Ibid. P.359.
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que le crédit initial et donne seulement lieu a une substitution de facture. S’ils sont « non con-
cordants », I’exportation demande a ses fournisseurs d’autres documents que ceux exigés en
premier lieu par son client.

Figure n°10 : le fonctionnement d’un crédit documentaire « Back to Back » :

Intermé-
diaire : Béné-
ficiaire du

Donneur crédit Bénéficiaire
d’ordre du cré- pntrat d’origine et [trat du crédit
dit d’origine  [* > donneur — " «Backto
d’ordre du Back »
crédit « Back vy
to Back »

Crédit « Back to Back »

Banque confir-
mante du crédit

Y d’origine et
Banque émet-
trice du crédit

banque émet-

trice du crédit
d’origine « Back to

Banque noti-

y

A 4

ficatrice

Back »

Source : www.atbentreprises.tn/pdf/...des-credits-documentaires.pdf le 04/05/2016 a 22h00


http://www.atbentreprises.tn/pdf/...des-credits-documentaires.pdf
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2.3 Les différences entre crédit documentaire et LCSB :!

Il est important de souligner les différences entre crédit documentaire et la lettre de crédit
stand-by. Le crédit documentaire garantit au fournisseur son réglement en cas d’exécution de
ses obligations, tandis que la lettre de crédit « stand-by » protége le bénéficiaire (le vendeur)

contre le préjudice causé par la non-exécution des obligations de 1’acheteur.

Le crédit documentaire se réaliser juste apres I’expédition, tandis que la lettre de crédit ne se
réalisera qu’avec le constat de non-respect du contrat, c'est-a-dire dans le cas d’une situation

anormale.

s e 4o 2 2
2.4 Les caractéristiques de crédoc :

Parmi les caractéristiques de crédit documentaire, on peut distinguer :
% Les dates butoirs:

Une opération couverte par crédit documentaire comporte des dates butoirs qui doivent étre

respectées :

v" Date limite d’expédition ; conditionne la date d’arrivées des marchandises dans
le pays de I’importateur ;

v" Vieillissement des documents « documents anciens » ou « stale documents » :
21 jours date du document de transport (le crédit documentaire peut indiquer
un délai plus court) ;

v" Date limite de validité ; le crédoc doit stipuler le lieu et la date extréme de pré-

sentation des documents.

1 LEGRAND (G) et MARTINI (H), techniques de commerce international, op.cit. P.157.
22 DJEZZAR Amel, I'étude des techniques de paiement dans le commerce, ESB, 13éme promotion, novembre
2011, p.39.
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Figure n° 11: schéma récapitulative des dates butoirs :

21 jours

5 A b o | E‘h g %
Date d'ouverture Date hmite Date de ate limite  Axe des temps
du crédit d'expédition « vieillissement » de validité

Les deux dates sont souvent superposées dans le cas
| o les expéddwons partielles sont interdtes

Source : LEBOITEUX David, Trade Finance : Principes et fondamentaux, RB édition, 2014,
p.65.

R/

s Le pli cartable :

Un pli cartable est un pli, généralement expédié avec le capitaine du navire, renfermant
I’ensemble des documents permettant a 1I’importateur de dédouaner rapidement ses marchan-

dises.

Une fois en possession du connaissement et de la facture définitive, I’importateur fait endos-
ser le connaissement et domicilier la facture par la banque émettrice pour procéder au dé-

douanement.

«» Les réserves :

Malgré les controles du bénéficiaire et de la banque notificatrice ou confirmatrice, pratique-
ment 75% des remises de documents dans le cadre des crédits documentaires font 1’objet de
réserves. On peut distinguer les réserves mineures des réserves majeures méme si cette dis-

tinction n’existe pas dans les RUU :

v" Une réserve mineure est une réserve qui ne porte pas préjudice a la réalisation du cré-
dit documentaire, comme une erreur d’orthographe : « port de Mostaganam » au lieu
de « port de Mostaganem » ;

v" Une réserves majeures est celle qui est assez importante pour empécher le paiement,
comme : la date des documents est antérieure a la date du document de transport, em-

barquement tardif de la marchandise, expiration du crédit documentaire. ..
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Section 3 : les garanties et les risque liées au crédit documentaire

3.1 Notion de risque :

Le risque est définit comme la possibilité de survenance d’un événement ayant des consé-
quences négatives. Il se réfere par nature a un danger, un inconvénient, auquel on est exposé.

Il est considéré comme le cause d’un préjudice.

Ce terme serait apparu en francais au XVle siecle, mais son étymologie est relativement
opaque. On lui préte des racines italiennes, grecques ou arabes. Avant son usages, les linguis-
tiques indiquent que 1’on utilisait de maniére équivalente les termes aléa ou danger. A
I’origine, le mot « risque » est réservé a I’univers maritime et ne se généralis¢ qu’au XVlIlle

siecle.!

. 2, . , 3 . 2
3.2 Les risques sur les opérations de crédit documentaire :

On peut les distinguer comme suit :
3.2.1 Le risque pris par la banque émettrice (banquier de ’acheteur) :

Le crédit documentaire est un risque en blanc. La banque s’engage a régler des documents qui
sont en conformité avec la demande initiale, quelle que soit la situation financiere de son

client.

- Elle couvre ainsi le risque d’insolvabilité de son client :
»  Lerisque d’insolvabilité (risque de non remboursement) :
Ce risque se produit dans le cas ou D’acheteur étranger est mis en état
d’insolvabilité et ne peut effectuer les réglements prévus.
Il est le risque le plus dangereux et le plus enregistré. Appelé, également, risque de

non remboursement, il s’agit du non paiement des sommes dues par le client a

1 Jean-luc Quémard, « Dérivés de crédit », revus banque édition, p.26.
2 GARSUAULT (P) et PRIAMI (S), les opérations bancaires a I'international, CFPB, paris, 1999, P.123-124-
125.
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échéance et se traduit par la perte partielle, ou totale de la créance détenue par la
banque sur son client débiteur.
L’¢évaluation de ce risque peut se faire a partir de I’analyse et le diagnostic de la va-
leur liquidative de I’entreprise, son endettement et 1’évolution de ses fonds propres
nets.
Le risque de non remboursement apparait quand le client, suite a la détérioration de
sa situation financiére, ou par mauvaise foi, se trouve dans 1’incapacité, ou refuse, de
rembourser les sommes dont il est redevable.
Les origines de ce risque proviennent directement des risques liés a I’entreprise elle-
méme parmi lesquels, on peut distinguer :'
v" Le risque particulier :
Ce risque est généralement li¢ aux capacités techniques de 1’entreprise, a la
moralité et a la compétence des dirigeants ainsi qu’a la qualité de la clientéle.
v Le risque sectoriel :
Il est 1ié au processus de production utilisé, au produit ou au service réalisé, a
la situation du marché, a la conjoncture de la branche d’activité dans laquelle
évolue I’entreprise emprunteuse.
v" Le risque global ou général :
Le risque global est plus difficile a appréhender, du fait qu’il est engendré par
les facteurs externes issus de la situation politico-économique du pays, mais
aussi d’événements imprévisibles (incidents catastrophiques, naturels ou pro-

voqués par ’homme).

- Elle court aussi un risque financier li¢ a la réalisation technique du crédit. C’est elle
qui doit regarder avec beaucoup de minutie les documents, pour s’assurer que tout est
conforme. En conséquence, sa responsabilité peut étre recherchée par son client si elle

omet de relever une réserve majeure que son client aurait pu refuser de lever.

Le risque est plus €levé, dans les crédits a paiement différé, dans la mesure ou I’entreprise
importatrice va vendre la marchandise et ne remboursera la banque que dans un deuxi¢me

temps.

1 Cohen, « analyse financiere », 4¢me édition, ECONOMICA, paris, 1997, p.23
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3.2.2 Le risque pris par la banque du vendeur :

Le risque est de nature différente selon que la banque appose sa confirmation ou qu’elle

s’en tient a une instruction de simple notification du crédit.

En cas d’une simples notification, la banque doit faire diligence en examinant les documents
avant de les transmettre, en notant les éventuelles réserves Cela étant, elle n’a pas I’obligation
absolue de vérification Son risque financier est donc nul dans la mesure ou le crédit reste

payable aux caisses de la banque émettrice sur laquelle repose le risque final

En cas de confirmation, la banque engage directement sa responsabilité sur deux aspects D’un
point de vue financier, elle couvre le risque d’insolvabilité de la banque émettrice ou le risque
pays de non-transfert Dans la situation ol les documents remis seraient conformes, elle devra

payer le vendeur

Elle court un risque technique lié¢ a I’étude des documents Si la banque ne reléve pas une
réserve majeure et payer son client, la banque émettrice peut refuser de la rembourser si son

propre client n’accepte pas de lever la réserve
3.2.3 Le risque pour le vendeur :

La technique du crédit documentaire apporter un maximum de sécurité a I’exportateur
Cela étant si sa banque ne conforme pas le crédit, le vendeur subit directement le risque de
contre partie sur la banque émettrice Celui-ci aura tendance a exiger que 1’ouverture demande
la confirmation du crédit pour supprimer ce risque et accélérer le réglement Le vendeur pré-

fere demander la confirmation du crédit et payer la commission prélevée par la banque
3.2.4 Le risque pris par I’acheteur :

Le technique du crédit qui repose sur I’examen des documents apporte une grande sécuri-
té a ’acheteur Celui-ci peut méme demander une visite a 1’expédition pour s’assurer de la

conformité de la marchandise

Le risque qu’il court serait de devoir payer une marchandise non-conforme Le cas est rare et

I’entreprise peut s’en remettre au droit commercial pour régler un tel différend.
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3.2.5 Le risque de change :

Lorsque I’utilisation de crédit et son remboursement se font dans la méme devise, le

risque de change est nul sur la devise dans laquelle est libellé le contrat.

Le risque de change intervient dés lors qu’il y a conversion (par la banque ou le bénéficiaire

du crédit) de cette devise en monnaie nationale.

S’il y’a défaillance de I’emprunteur, il y a perte en devises sur la totalité de 1’encours du cré-

dit, donc une somme importante libellée en devises.

Or, si le cours de change, ayant servi de base lors de la constitution des provisions en début
d’exercice n’est plus méme au moment ou ces pertes viennent a jouer, il se crée une variation

de change se reflétant sur le montant déduit des provisions.

. . . 1
3.3 Les garanties est les cautions bancaires :

Dans les opérations de commerce international, exportateur et importateur cherchent tou-
jours a étre protéger contre les risques, 1’exportateur souhaite étre payé et I’importateur veut
étre assuré que le produit commandé sera fabriqué, livré et conforme aux conditions du con-

trat (délai, prix, qualité, performance).

La réponse des banques est d’offrir différents types de garanties. Les garanties peuvent étre

émises sous forme de cautionnements et garanties a premieres demande.
3.3.1 Définition :

La forme et le role des cautionnements et garanties bancaires sont identiques, ce sont des
engagements par signature, €crits par la banque du fournisseur d’ordre et pour compte de ce-

lui-ci en faveur de I’importateur.

Mais les conditions de mise en jeu différent :

1 LEGRAND Ghislaine et MARTINI Hubert, Management des opérations de commerce international : importer-
exporter, DUNOD, 8™ édition, Paris, 2007, PP.182-188-189.
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- Le cautionnement est un engagement accessoire qui se référe au contrat commercial.
En de mise en jeu, le bénéficiaire (I’acheteur étranger) doit fournir la preuve que le
contrat principal n’a pas été rempli correctement par [’exportateur.

- A contrario, les garanties bancaires a premiere demande sont indépendantes et leur
mise en jeu ne peut avoir pour cause que les conditions prévues dans le texte méme de
la garantie, qui est un engagement principal et non accessoire.

1l 5°agit en fait d 'un engagement autonome, indépendant des rapports de droit existant

entre les parties au titre du contrat de base qui lui a donné naissance.

Donc, I"opération de garantie nécessite obligatoirement 1’intervention d’une banque, il s’agit

d’une relation triangulaire : exportateur-banque garante-acheteur étranger.

3.3.2 Les modes d’émission :

11 faut faire la distinction entre deux modes d’émission :

+ La garantie directe :
Elle est émis par la banque de donneur d’ordre (exportateur) directement en faveur du
bénéficiaire (importateur), il met en présence uniquement les 3 parties présents (en cou-

z . 1
leur bleue) dans le schéma suivante :

1 DJEZZAR Amel, I'étude des techniques de paiement dans le commerce international, ESB, novembre
2013,P.26
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Figure n°12 : schéma explicatif de la mise en place d’une garantie directe :

Contrat commercial

Donneur d'ordre —— — Bénéficiaire
— .
(exportateur) — T (importateur)
Mandat Garantie A Transfert
de |'acte
de garantie

Contre garant _
Transfert de |'acte de garantie

Garant (banque
| ——-)

(banque du

donneur d'ordre) du bénéficiaire)

Source : www.financersonentreprise.com le 27/04/2016 a 14h45

La banque locale ne fait que transmettre 1’acte de garanti au bénéficiaire apres vérification et

authentification des signatures du banquier étranger.

Smissi u vé 5sav ux pou néficiai u
Ce mode d’émission peut s’avérer désavantage our le bénéficiaire dans le cas ou le contre
garant ne serait pas une banque de premier ordre (risque de non paiement de la garantie lors

de sa mise en jeu).

% La garantie indirecte :'

Elle est émise par la banque du donneur d’ordre (contre garant) qui se porte garant vis-a-vis
de la banque locale (banque du bénéficiaire) a lui rembourser sur se premiere demande tout
montant que cette derniere est amenée a lui demander de payer suite a un appel en jeu du bé-

néficiaire, soit quatre intervenants dans ce mode d’émission :

1 DJEZZAR Amel, op.cit.p.27
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Figure n°13 : schéma de mise ne place d’une garantie directe :

Contrat commercial IR
Bénéficiaire

Donneur d'ordre

—1
—

| —
———
I

(importateur)

(exportateur)

—

Mandat k Garantie

Contre garant c .
ontre garantie — Garant (banque
(banque du i e — e

donneur d'ordre) du bénéficiaire)

Source : www. Finanacersonentreprise.com le 27/04/2015 a 15h00

3.3.4 Les différentes garanties :

»  La garantie de soumission (bid bond) :
La garantie de soumission ou d’adjudication permet a I’acheteur étranger de
s’assurer contre le risque de non conclusion du contrat. Cette garantie lui garantit
qu’une fois retenue, I’entreprise adjudicataire signera le contrat et/ou fournira une cau-

tion ou une garantie de bonne fin de travaux.

»  La garantie d’exécution de contrat (performance bond) :

Elle est aussi appelée garantie de bonne fin ou de bonne exécution ; elle engage la
banque a payer une somme forfaitaire en cas de manquement du vendeur a ses obliga-
tions contractuelles. La banque ou 1’assureur a le choix entre indemniser le maitre
d’ouvrage qui subit des pertes du fait de la rupture du contrat ou trouver une autre en-

treprise pour achever les travaux. L’effet de la garantie d’exécution cesse lors de la ré
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ception provisoire des travaux par la maitre d’ouvrage (dans le certains cas, a la récep-

tion définitive).
> La garantie de restitution d’acompte (advance payment bond) :

Cette garantie garantit a I’acheteur étranger que les acomptes versés lui seront rem-

boursés si les travaux ne sont pas exécutés.

Le montant de ses acomptes varie entre 5% et 50% du montant du contrat. La garantie
prend effet a la réception de I’acompte par I’exportateur jusqu’a la livraison du maté-

riel, parfois jusqu’a la réception provisoire.

»  La garantie de retenue de garantie (retention money bond) ou ga-

rantie de maintenance (maintenance bond) :

Elle prend le relais de la caution de bonne exécution en couvrant les vices de cons-
truction ou d’entretien pendant la période d’essais qui se situe entre la réception provi-

soire et la réception définitive des travaux.
» La garantie de paiement (labour and material payment bond) :

L’exportateur peut se trouver dans I’incapacité de payer ses ouvriers, ses fournis-
seurs ou ses sous-traitants. Ceux-ci disposent d’un droit de recours contre le maitre
d’ouvrage du chantier, méme si ce dernier a réglé I’exportateur. L acheteur étranger

réclame cette garantie pour éviter cette éventualité.
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. Conclusion :

Tout au long de ce chapitre, nous avons essayé de vous faire connaitre le crédit documen-

taire, ses types, ses modes de réalisation et sa déroulement dans la transaction internationale.

Le crédit documentaire est une technique la plus sécurisé et la plus couteux aussi mais il
offerte une solution plus efficace pour faire face aux préoccupations des intervenants. Aussi,
n’avons-nous pas manqué de dire qu’au-dela de la sécurité qu’il procure, il fait, tout de méme,

courir des risques a I’importateur et 1’exportateur.

Cependant ces risques ne sont pas sans conséquence et nous avons remarqué a travers que
nous avons traité avec les différents types de risque qu’il y’a des résultats de ces risques que
les intervenants de crédit documentaire ne peuvent étre évité mais peuvent minimiser par les

différentes garanties.

En fin pour mieux comprendre ce mode de paiement, la connaissance théorique ne suffit
pas, elle doit étre accompagnée par une étude pratique qui sera I’objet du quatriéme chapitre

de notre mémoire.
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Chapitre 04 : La pratique du crédit documentaire dans une
opération d’importation au sein de la BEA

Introduction :

Ce quatriéme chapitre a vu I’illustration des connaissances théoriques développées a travers

les chapitres précédents.

Avant d’entamer notre cas pratique, il est nécessaire de faire une présentation de 1’organisme
d’accueil de la banque extérieur d’Algérie, ainsi que le service commerce extérieur ou s’est

réalisée notre étude.

Etant donné que notre problématique s’articule autour la satisfaction de I’exportateur et
I’importateur par le crédit documentaire dans une transaction internationale, il nous parait de
présenter une étude d’un dossier d’importation de matiéres premicres qui offre une occasion
de bien concevoir le déroulement de cette technique. En résumant, ce chapitre sera organisé

comme suite :

- Section 1 : présentation de la banque extérieur d’ Algérie ;

- Section 2 : étude d’un dossier d’importation de matieéres premigres ;
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Section 1 : présentation de la Banque Extérieure d’Algérie

1.1 Présentation succincte de la Banque Extérieure d’Algérie :!

Dénomination : Banque Extérieur d’Algérie « BEA »

Statut juridique : Société Par Action (Etat Algérien actionnaire a 100%)

Président Directeur Général : M.Mohamed Loukal

Capital : 100 milliard de dinars

Siege Sociale : 11, Boulevard Colonel Amirouche-Alger, Algérie

Activité : Production bancaire et financement de tous les secteurs d’activité notamment des
hydrocarbures, de la sidérurgie, des transports, des matériaux de construction et des services.
Réseau d’agences : 136 agences en 2013 (segmentées en agences corporate, particuliers et
universelles)

Réseau de correspondants bancaires étrangers : 1500 correspondants

1.2 Historique :

La banque extérieur d’Algérie fut créée le 01 Octobre 1967 par Ordonnance N°67/204, sous
la forme d’une société nationale avec un capital de départ 24 millions de dinars. Elle avait
pour objet principal de faciliter et de développer, les rapports économiques et financiers de
I’Algérie avec le reste du monde, constitué par une dotation entiérement souscrit par 1’état en

reprise des activités du crédit lyonnais.

Dans le cadre du parachévement du processus de nationalisation du systeme bancaire algérien,
la BEA a repris successivement les activités de certaines banques étrangeres exercant en
Algérie (de la société Générale le 31 décembre 1967, de Barclays Bank Limited le 30 avril
1968, du crédit nord et de la BIAM (Banque Industrielle de 1’ Algérie et de le Méditerranée) le
31 mai 1968.).

' www.bea.dz le 15/05/2016 & 00h55
2 http://www.bea.dz/presentationbea/historique.html le 15/05/2016 a 00h35
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La structuration initiale du capita de la BEA n’avait été achevée que le 1 juin 1968. Le capital

ayant été exclusivement souscrit par 1’Etat.

Depuis 1970, la BEA s’est vu confier la totalité¢ des opérations bancaires des grandes sociétés

industrielles nationales.

A la faveur de la restructuration des entreprises industrielles et des mutations profondes
engagées par les pouvoirs publics dans les années 80, la BEA changea de statut et devint, le
05 Février 1989, société par action en gardant globalement le méme objet que celui qui lui été
fixé par ’ordonnance du 01 Octobre 1967. Son capital qui pouvait étre augmenté en une
plusieurs fois par la création d’actions nouvelles, dont les conditions sont arrétées par
I’assemblée générale extraordinaire des actionnaires est porté a 01 milliard de dinars. Il était
détenu par les ex-fonds de participation des principaux secteurs du portefeuille commercial de

la BEA (outre les hydrocarbures), suivant la structure suivante :

v Fonds de participation « construction » ;
v Fonds de participation « électronique, télécommunication, informatique » ;
v Fonds de participation « chimie, pétrochimie, pharmacie ».

En 1991, le capital de la banque avait ét¢é augmenté de 600 millions de dinars, passant ainsi a

un milliard six cent million de dinars (1.6 milliard de DZD).

En Mars 1996, le capital de la BEA est passé 5.6 milliards DZD. Apres cette dissolution des
fonds de participations, le capital n’a cessé de croitre depuis cette date, passant le 12 milliards

de dinars en Septembre 2000.

En 2006, la banque procede a une large opération de restructuration de ses grandes fonctions
et entame une nouvelle étape de modernisation qui touche a la fois ses structures centrales et

I’ensemble de son réseau.

En 2007, modernisation du systéme d’information de la banque pour permettre une activité

maitrisée et sécurisée.

En 2008, le concours de la banque au financement des grands projets structurants atteint un

volume global de financement de 100 milliards de dinars annuel. Forte de son assise
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financiere et de ses performances, la banque se hisse au premier rang des banques

maghrébines et 06™ au classement des 200 premiéres meilleures banques africaines, avec un
total de bilan de 31 milliards de dollars (réalisé par le magazine Jeune Afrique et union des

banques magrébine magazine).

En 2009, déploiement de la banque vers le segment de la PME — PMI et conclusion de
plusieurs conventions avec des leaders mondiaux pour le lancement des produits Leasing et

Capital Investissement et banque assurance.

En 2011, extension du réseau et rénovation d’anciennes structures dans la perspective d’une
modernisation complete et d’une amélioration constante de la qualité de service de nos points

de vente.

La BEA marque I’année 2011 par I’ouverture de la premiére agence en libre service a

I’échelle nationale et par I’augmentation de son capital social a 76 milliards de dinars.

Cette augmentation va permettre a la BEA de se hisser a un standing qui 1’autorise a agir de

concert avec les grandes banques régionales et internationales.

En 2012, le réseau de la banque devra atteindre 127 agences qui seront dotées d’un potentiel

humain qualifié et capable de relever les défis de la concurrence.

En 2013, le réseau sera renforcé de 09 nouvelles agences (Mascara, Maghnia, Tlemcen, Oran

Khemisti, Chlef, Ain-Bey, Draria, Annaba, Boufarik).3

1.3 Les correspondants de la Banque Extérieur d’Algérie .4

Le but de la banque BEA est :
- Développer un réseau dense de correspondants bancaires internationaux de premier

ordre a travers le monde entier ;

? http://www.bea.dz/
* Document interne de la BEA agence 104, service commerce extérieur, P.1
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-Mettre a la disposition de sa clientele des lignes de financement auprés de nombreux
correspondants bancaires dans les pays traditionnellement partenaires commerciaux de

I’ Algérie.
Nous citerons les correspondants de la BEA a titres illustratif :

» En ESPAGNE :
- BANCO BILBAO VISCAYA ARGENTARIA-MADRID
- BANCO DE SABADELL-SABADELL
- BANCO SANTANDER-CENTRAL HISPANO- MADRID

» En SUISSE :
- CREDIT SUISSE FIST BOSTON- GENEVE
- UNION DE BANQUE SUISSE- GENEVE

» En FRANCE :
- NATEXIS-BANQUE POPULAIRE- PARIS
- BNP PARIBAS-PARIS
- CREDIT LYONNAINNAIS- PARIS
- ARAB BANKING CORPORATION- PARIS
- UNION DES BANQUES ARABES ET FRANCAISES- PARIS

» En ALLEMAGNE :
- AKA- FRANKFURT
- KFW- FRANKFURT
- BHF- FRANKFURT

» En BELGIQUE :
- GROUPE DE BANQUES BELGES (FORTIS-BBL-KREDIETBANK-

ARTESIA)

» En AUTRICHE :
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-  RAIFFESEN ZENTRALBANK - VIENNE

» PAYS ARABES :
- ARABE TRADE FINANCING PROGRAM - ABUDHABI

» PAYS MUSULMANS
- BANQUE ISLAMIQUE DE DEVELOPPEMENT - DJEDDAH

En soutien a ce réseau de correspondant, la BEA a consolidé sa présence a 1’échelle
internationale, par des prises de participations sur des places financieres importantes
(Londres, Paris, Abu-Dhabi, Tokyo, Singapour, Hong Kong, Séoul). Elle est présente

notamment dans :

- LA BANQUE INTERCONTINENTALE - ARABE - PARIS

- L’UNION DES BANQUES ARABES ET FRANCAISES — PARIS
- LA BRITISH ARAB COMMERCIAL BANK — LONDRES

- L’ARBIFT - ABUDHABI
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Tableau N°5 : représente les correspondants utilisés par la direction des opérations avec
I’étranger :
Devises Correspondants Clearing utilisés par la | Code Bic
direction des opérations avec 1’étranger
ATS Raifeisen Zentral Bank Vienne RZBA AT WW
CHF Union des Banques Suisse Zurich UBSW CH ZH 80A
CAD Bank of Montreal Toronto BOFM CA T2
SEK Nordbanken Stockholm NBBK SE SS
USD Bank of New York IRVT US 3N
FRF Société Générale Paris SOGE FR PP
NLG ABN AMRO Bank Amsterdam ABNA NL 2A
JPY SUMITOMO Bank Tokyo SMIT JPJT
ITL Banca Nazional des Lavoro Rome BNLI IT RR
TND Banque de Tunisie Tunis BTBK TN TT
DKK Den Danske Bank DABA DK KK
FIM Merita BK Finlande Finland MRIT FI HH
NOK Den Norsh Bank OSLO DNBA NO KK
GBP Barclays Bank London BARC GB 22
ESP Banco Espagnol de Credito Madrid ESPC ES MM
BEF Fortis BK (ex Générale de Banque Bruxelle) | GEBA BE BB
EUR Deutsch Bank Frankfurt DEUT DE FF
DEM BHF Frankfurt BHFB DE FF
MAD Banque Marocaine du Commerce Extérieur | BMCE MAMC
Rabat
SAR The National Commercial BK Jeddah NCBK SA JE

Source : documents internes de la BEA de Mostaganem agence 104, P.2
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Figure n°14 : ’organigramme général de la BEA :

l)(u\ Finances

I)L\ eloppement .

= e
=

DGA.
International

Secrétariat
Général

=
PRGNy, o canaueY

Source : document interne de la BEA agence 104

- la présidence :

Qui regroupe le PDG, qui est le staff de la direction général. Quatre directions
générales adjointes a savoir les engagements, I’international, les finances et

développent le business plan ainsi que le secrétariat générale collaborant

directement avec le PDG.

La fonction inspection de part son importance fonctionnelle est rattachée

directement au président directeur général.
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Chaque DGA a sous coupe un certain nombre de directions selon leurs

spécialisations :

Figure n° 15: les spécialisations des DGA de la BEA :

ORGANIGRAMME GENERAL DE LA BANQUE

- CELLULE STRATEGIE - RELATIONS = RESSOURCES HUMAINE
- CENTRALE RESEAU INTERNATIONALE FILIALES

= CELLULE ORGANISATION €T PARTICIPATIONS « ADMINISTRATION GENERALE
~ ENGAGEMENTS CRANDES

= DIRECTION COMPTABILITE ENTREPRISES - COMMERCE EXTERIEUR [ DIRECTION COMMUNICATION

- DIRECTION INFORMATIQUE « DIRECTION PME/PMI » OPERATIONS ETRANGER - DES ETUDE JURIDIQUES

€7 DU CONTENTIEUX
- DIRECTION TRESORERIE

- CELLULE SECURITE
- DIRECTION CONTROLE

DE GESTION - CELLULE ARABISATION

Source : document interne de la BEA agence 104.

% DGA international : nous retrouvons les directions chargées du commerce
international sous toutes ses facettes (relations internationales filiales et
participations, commerce extérieur, opérations étranger).

X/

< DGA engagements : regroupe les directions qui ont pour tache de traiter le volet

crédit au niveau de la banque et de risques inhérents a cette fonction, les engagements
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ont été transférés au ravin de la femme sauvage afin de réunir toutes les directions
commerciales dans un souci de célérité dans le traitement des opérations.

DGA finances et développement : de part les directions qui la forme constitue pour
notre institution quant au suivi des opérations comptables ainsi qu’une gestion saine
de la trésorerie de la BEA, sans omettre les autres opérations telles que 1’organisation,
I’informatique et le contrdle de gestion.

Secrétariat général : elle est chargée de la gestion des affaires courantes de la banque
se rapportant a la gestion du personnel, I’administration générale, la sécurité, la

communication et le contentieux bancaires

1.4 La BEA direction régional de MOSTAGANEM :

1.4.1 Présentation de I’agence :

La BEA agence Mostaganem porte le N°104, elle se situe a 13 cours de la Culture
MOSTAGANEM, a été créé en 1985, dans le cadre de 1’¢largissement du réseau
d’agences de la BEA.

Elle est considérée comme 1’'une des banques commerciales les plus importantes dans
la région de I’Ouest, notamment en ce qui concerne les opérations du commerce
extérieur.

La BEA agence de Mostaganem 104 est dirigée par un directeur, dont son rdle est
d’animer, de contrdler, d’assister, de coordonner et de suivre les activités de 1’agence.
En outre, celle — ci a la charge de la gestion des crédits décidés, dans le cadre du
comité de I’agence, ainsi que la gestion des moyens matériels et humains.

L’agence comprend les services suivants: Centre comptable, Directeur adjoint,
Secrétaire de Direction + Para bancaire, le service administratif, le service secrétariat
engagement, le service exploitation (chargé de clientele), service caisse et service

commerce extérieur.
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1.4.2 Présentation de différents services de I’agence :

- Chargé de clientele:

L’ensemble au portefeuille de 1’agence est réparti entre les « chargés de clientele » qui

sont les interlocuteurs de la clientéle au niveau de 1’agence et des autres structures de

la banque et il est chargé d’accueillir la clientéle pour toute sorte de service comme

I’ouverture de compte devise, commerciale, personnel, libre épargne, rente mensuelle,

avenir.

a. Centre Comptable :

Il est chargé de :

1) Appliquer sur les opérations et controle généraux bancaire de :

v

v
v
v
v
v

Vérifier I’exactitude des opérations ;

Valider et consolider les journées comptables ;

Produire et exploiter les états mensuels ;

Faire les rapprochements comptables ;

Justifier les soldes vis-a-vis de la direction de la comptabilité ;

Communiquer mensuellement, au directeur de la structure, la situation

comptable et les éventuelles anomalies relevées.

2) Réaliser les traitements comptables notamment :

v’ Vérifier les opérations initiées ainsi que la préparation a la consolidation ;

v" Editer les journaux résumés et les contrdler.

3) Transmettre ’ensemble des comptables notamment :

v’ Les caisses comptables, mensuellement au centre régional d’archives aprés

traitement ;

v' Les disquettes de la journée, quotidiennement a la direction de

I’informatique ;

v Topération de liaison dans le cadre des échanges, au niveau des centres

régionaux et/ou national, conformément aux procédures en vigueur.

4) Tenir et suivre les chapitres comptables de la structure y compris ceux de

trésorerie :

v" Suivre les mouvements et en déterminer le solde de chacun ;
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v" Faire des rapprochements de conformité entre les soldes, agences et ceux du
central ;

v’ Rapprocher les comptes de trésorerie avec les extraits recus.

b. Secrétariat engagement :
Il est chargé de :

v" Assurer le soutien administratif des chargés de clientéle ;

v" Gérer les fichiers et dossiers de la clientéle relative au crédit ;

v' Veiller a D’application et au respect des procédures des traitements des
engagements ;

v’ Statistiques.

c. Service caisse :

C’est I’ensemble de services matériels que doit offrir la banque a sa clientéle pour lui
permettre une utilisation plus souple de ses fonds déposés. Ce service comprend cing

sections :

v" Section Guichet ;

v" Section Portefeuille ;

v' Section arriére guichet ;
v" Caisse Manipulateur.

d. Service administratif :
Qui a pour mission de :
v" Consolider I’évaluation des besoins de formation du personnel ;
v" Elaborer le budget prévisionnel de la formation de la structure ;
v" Procéder aux instructions du personnel dans le cadre du programme de
formation ;
v Gérer et entretenir tous les moyens matériels mis a la disposition de la

structure ;
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v Veiller au respect des conditions d’hygiéne et de sécurité au sein de la
structure ;
v" Gérer les biens meubles et immeubles ;
v" Gérer I’économat de la structure ;
v" Elaborer le budget prévisionnel de la structure ;
v/ Assurer sa mise en ceuvre et suivre les consommations conformément a la
notification ;
v" Elaborer des situations périodiques de consommations budgétaires ;
v' Gérer les archives et veiller a leur bonne tenue et le rapport d’activité de la
structure ;
v' Elaborer le rapport d’activité de la structure ;
v" Procéder aux inscriptions du personnel dans le cadre du programme de formation.
e. Le coordinateur informatique :
Elle est chargé de :
v" Gérer et sécuriser les acces au systéme opérationnel au niveau de la structure ;
v" Gérer les applications développées sur le systéme ;
v’ Réaliser la sauvegarde des informations et produire les états réglementaires et
spécifiques.

f. Le service commerce extérieur.

1.4.3 L’organisation du service commerce extérieur :

L’organisation du service commerce extérieur difféere d’une agence a une autres selon
I’intensité de la clientele et le volume des opérations réalisées, il leurs exige une certaine
spécialisation par poste de travail. Le service commerce extérieur de la BEA agence

Mostaganem afin de satisfaire sa clientele est organisé selon I’organigramme suivante :
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Figure n°16 : ’organigramme de service commerce extérieur :

Chef de service

Secton trangfert
ibre

Section REMDOC

Section CREDOC

Section domiciiation
et apurement

Section compte
devise

Source : documents internes de la BEA agence 104.

a. Mission de service commerce extérieur :

Le service commerce extérieur est chargé de :

v" Domicilier toutes les opérations d’importation et d’exportation initiées par la

clientéle ;

<N S X

d’exportation ;

<\

v' L’ouverture et la gestion des comptes spéciaux.

Toutes opérations doivent obligatoirement faire I’objet d’un agrément de la Banque

d’Algérie.

Traiter les opérations de Crédoc et de Rem doc ;
Effectuer le fonctionnement de change manuel ;

Etablir des statistiques pour la hiérarchie ;

La gestion des contrats et 1’octroi des différentes garanties ;

Transmettre a la Banque d’Algérie les comptes rendus des dossiers d’importation et
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b. Relation du service commerce extérieur :

Dans le cadre de ses missions, le service étranger entretient des relations intérieures et

extérieures a I’agence, nous retrouvons :
¢ Relations hiérarchiques :

Le service commerce extérieur agit sous la responsabilité du chef qui est placé sous la
tutelle de la direction des opérations du commerce extérieur et la direction des

financements extérieurs.
+ Relations internes a ’agence :

Elles se résument par les divers rapports ayant lieu entre le service de commerce extérieur
et les différents services de la méme agence tels que : le service caisse pour une opération

d’escompte.
+¢ Relations internes a la banque :

Entretenues avec les différents organes et directions de la banque tels que : Direction du
financement extérieur, Direction du réseau, Direction du marketing et de la

communication, Direction de la formation ...etc.
+ Relations externes :

Liant le service commerce extérieur et diverses institutions financiéres et administrations
centrales telles : la Banque d’Algérie, le ministére de commerce, le ministére de finances,

I’administration des douanes, les correspondants étrangeres.

1.4.5 Missions de la BEA :

La BEA agence Mostaganem, comme toute autre agence, doit par le biais des
structures d’accueil et de traitement dont elle dispose, €étre en mesure de satisfaire la
clientele quelle que soit sa nature et son secteur d’activité. En effet, ’agence d’accueil

est investie des principales missions suivantes :
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Le traitement des opérations bancaire confiées par la clientele, I’entretient et le
développement des relations commerciales avec celle —ci ;

La réception, I’étude, la décision et la mise en place des crédits dans la limite des
prérogatives ;

La gestion et le suivi des crédits octroyé€s et des garanties exigées ;

Le traitement des opérations du commerce extérieur.
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Figure n° 17: Organigramme Agence Mostaganem 104 :
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Source : documents internes de 1’agence Mostaganem
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Section 2 : étude d’une opération d’importation par le crédit documentaire

L’entreprise Groupe Industriel Sidi Bendehiba (GIBS) est une entreprise privée, dont le siege
sociale se situe a la Zone d’ACTIVITE MESSRA-MOSTAGANEM. Elle a signé un contrat
d’achat de matic¢res premiéres (fil machine Aluminium Almelec diameétre 9.5 mm) & un
fournisseur frangais (TRIMET France) qui situe a Rue HENRI SAINT CLAIRE DEVILLE-
73302 SAINT JEAN DE MAURIENNE-France, sur lesquels ils ont fixé toutes les conditions
qui déterminent leurs obligations et leurs droits et dont le réglement se réalise par un crédit

documentaire.

Et pour avoir plus de garantie et de sécurité de paiement, I’exportateur TRIMET France a

choisi le crédit documentaire irrévocable et confirmé.
Le contrat est signé le 01/04/2015 entre les deux parties, on précise :

v" Le montant de la marchandise : 130.680,00 USD ;

v" La marchandise doit étre expédié : au port d’Oran ;

v Les conditions de paiement : crédit documentaire irrévocable et confirmé payable a
vue ;

v" Les conditions de livraison : CFR.

Donc, on remarque que l’incoterm choisit par les deux parties c’est CFR, on a traité
brievement les différents incoterms dans la premiére chapitre théorique. Pour bien concevoir

ce terme de vente, alors on va définir le CFR qui incite les droits de toutes les parties.
CFR:

C’est le vendeur qui choisit le navire et paye les frais maritime jusqu’au port convenu et qui
effectue de chargement sur navire et les formalités douanieres d’exportation. Le risque de
perte ou de dommage aux marchandises, ainsi que toute augmentation des frais sont transférés
du vendeur a D’acheteur lorsque la marchandise passe le bastingage du navire au port

d’embarquement. Le point de transfert de risque est donc le méme qu’en FOB.
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2.1 L’ouverture du dossier de domiciliation au niveau de la BEA agence 104 :

Une fois le contrat commercial établi ; L importateur GISB se présente au niveau de BEA

agence 104 de Mostaganem pour effectuer la domiciliation préalable qui est obligatoire en

remettant au banquier les documents suivants :

I N N NN

+» Demande d’ouverture un dossier domiciliataire (annexe N°01) :
Cette demande est établie et signée par le client « GISB », d’ou il a précisé :
La date d’établissement de la demande : 06/04/2015 ;
Le nom ou raison sociale de I’importateur : GISB ;
Nature de produit importé : matiere premieres fil machine aluminium ;
Le montant total : 130680.00 USD ;
Nom de fournisseur : TRIMET ;

Le mode de reglement utilisé : lettre de crédit irrévocable et confirmée.

+ Un engagement d’importation signé par I’'importateur GISB (pour que les
matieres premieres assigné a la production et ne pas a la revente) (annexe 02) :

Dans notre cas, c’est un engagement que la maticres premicres importées sont
désignées au besoin d’exploitation et de production, de ce fait le client s’interdit a les
revendre en I’état. En outre, il s’engage que la quantité importée correspond aux
capacités de production, aux moyens humains, matériels et de stockage de la société.

En cas général, comme ces engagements est destiné aux entreprises productrices.

¢ Une facture pro forma (annexe N°03) :
Date de signature et d’entrée en vigueur du contrat : la facture pro forma a été signée
le 01/04/2015 ;
Le siége sociale : SARL GROUPE INDUSTRIEL SIDI BENDEHIBA
Z.D’ACTIVITE MESSRA
27018 MOSTAGANEM
ALGERIE
Mode de réglement : crédit documentaire irrévocable et confirmée payable a vue ;

N° de la facture : 848575 ;
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L’incoterm utilisé : CFR ;

Lieu de destination : Port ORAN ;

Type de livraison : complet ;

Quantités de produits importés : 44000,000 KG ;
Pris : 2,97 USD/KG ;

Montant Total : 130.680.00 USD ;

La date d’expédition : avril 2015.

N N NN N

NB : I’importateur fournit une attestation de taxe de domiciliation bancaire dans le cas ou
les biens destinent a la revente. Dans ce cas, I’importateur apporte ce document aprés payé

une taxe de 3% de la facture.

Mais avant entamer 1I’ouverture d’un dossier de domiciliation, le chargé de service commerce
extérieur exige que le client GISB détienne un compte commercial+une carte magnétique qui
représentée par le NIF (Numéro d’Identification Fiscale exigé afin de s’assurer que le client
est enregistré au registre de commerce), et qu'une surface financic¢re (solvable), il s’assure

aussi que les produits importés ne sont pas prohibés.

Au niveau de la BEA agence 104, apres vérification de la conformité des documents présentés
et les signatures apposées sur les documents, le chargé de service commerce extérieur inscrit
I’opération sur le répertoire de demande d’importation préalable. Puis, il procéde a saisir
I’opération sur le systtme DALTA V8 et remplissait de la fiche de contréle (annexe N°04).
Apres l’ouverture ce dossier de domiciliation, il sera attribué par un numéro de

domiciliation, la griffe de domiciliation se présente comme suit :

Tableau n° 6: la griffe de domiciliation de client GISB

Banque Extérieur d’Algérie

Agence de Mostaganem 104

27 03 02 2015 |2 10 /00005 |USD

Source : Annexe N°05
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Des exemplaires de la facture pro-forma dument domiciliée revétu de visa de
domiciliation seront remet a I’importateur apreés déductions des frais de domiciliation qui

sont fixés a 2.200,00 DZD (annexe N°04)

2.2 Pouverture d’un crédit documentaire a ’import :

Apres I’étape de la domiciliation, 1’'importateur GISB demande a I’agence 104 d’ouvrir une
un crédit documentaire irrévocable et confirmé en faveur de son exportateur TRIMET
France, il doit présenter la demande d’ouverture accompagnée de la facture pro forma

domiciliée.

Les instructions de donneur d’ordre GISB doivent étre précises et non ambigués, qu’il donne
a sa banque pour ouvrir le crédit documentaire, car ce sont elles qui fixeront les obligations de
la banque BEA agence 104 vis-a-vis de la banque BNP Paribas SA et le bénéficiaire
TRIMET France.

2.2.1 La préparation de dossier :
La BEA agence 104 prépare le dossier qui contient :

% Une demande d’ouverture diment remplie par I’importateur GISB (annexe
N°05) en présence de son banquier pour y faire apporter des correctifs
éventuels. Cette demande doit étre en 3 exemplaires, ce formulaire contient
des clauses reprenant les instructions du client comme suit :

1) Nom de I’'importateur : GISB (Groupe Industriel Sidi Bendehiba) ;

2) Le mode de reglement : crédit documentaire irrévocable et confirmé payable a
vue ;

3) Le nom de la banque demanderesse: la banque BEA agence de Mostaganem
104 ;

4) Le nom de la banque notificatrice et confirmatrice : BNP PARISBAS ;

5) Le nom et ’adresse de I’exportateur : TRIMENT France-Rue HENRI SAINT
CLAIRE DEVILLE-73302 SAINT JEAN DE MAURIENNE-France.

6) Le montant de I’opération : 130680USD ;
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7) La validité de Crédoc : 10 juillet 2015 ;
8) Incoterms : CFR 2010 ;

9) Les documents exigés :

v

AN NN R

ASENEE N NN

Facture de commerciale en 06 exemplaires originaux d’un montant de
130.680,00 USD, signé et daté par le bénéficiaire certifiant que les
produits sont strictement conformes a la facture pro forma ;

Jeu de connaissement établi a I’ordre de la BEAMOSTAGANEM ;
Certificat d’origine signé par la chambre de commerce France ;
certificat de conformité délivré par le fournisseur ;

fiche technique ;

Note de poids et de colisage en 02 exemplaires ;

La nature des marchandises importés : matiére premiere fil machine
Aluminium Almelec diamétre 9.5 mm ;

Port d’embarquement : France port ;

Port débarquement : Oran ;

L’expédition partielle : interdite ;

Transbordement : autorisé ;

Les frais a I’étranger sont a la charge du bénéficiaire.

Une fois cette demande est remplis, le client doit préciser le lieu et la date :

MOSTAGANEM, le 05-04-2015 ainsi il doit ajouter sa signature et son

cachet.

v Une facture pro forma domiciliée en 3 exemplaires représentant une preuve de ce

contrat (Annexe N°06) ;

2.2.2 L’étude de la demande au niveau de I’agencel04 :

Une fois déposée, la BEA agence 104 examine attentivement la demande

d’ouverture, vérifie que la provision existe et suffisante a la réalisation de

I’opération et vérifie aussi soigneusement toutes les clauses de la demande c’est-a-

dire elle veille et sous sa responsabilité a la conformité de la demande avec les
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régles et usances uniformes, d’une part, et au respect de la réglementation

algérienne du commerce extérieur et de change en vigueur, d’autre part.

2.2.3 Controle de la LC et de la solvabilité de I’importateur :
Apres ces vérifications, le banquier doit s’informer sur la solvabilité de son client
pour décider d’accorder le financement de I’opération.
Le banquier procéde a 1’ouverture de la LC par saisir I’opération sur le logiciel
DALTA V8. Dans ce dernier, il remplit les informations de ce dossier :
v Le numéro de compte de client ;
v Compte commerciale de la banque en Dinars Algérien ;
v' Le type de crédit ;

v" Le bénéficiaire.

2.2.4 Le paiement des commissions :
Le client doit supporter :

Le montant de la marchandise : 130 680,00 USD

Taux de change : 27,3242000

Frais étranger : 0,00 USD

Les commissions d’ouverture qui sont fixe : 135,00 USD ;

FRAIS SWIFT fixe a : 1500,00 DZD ;

NN N N N SR

TVA : total des commissions x 17%.

2.3 L’émission du crédit documentaire :

Apres 1’étude minutieuse de I’ouverture du crédit documentaire, la banque BEA
agence Mostaganem 104 prépare un message SWIFT (MT 700) (annexe N°07)
qui reprend tout les indicateurs de la demande de 1’émission comme :
v La banque intermédiaire: BEA (Direction des Opération avec I’Etranger) ;
v La banque notificatrice et confirmatrice : BNP PARIBAS SA (Banque
National de Paris SA) ;

v La banque demanderesse : BEA agence Mostaganem 104 ;
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v La banque de remboursement : DEUTSCHE BANK TRUST COMPANY
AMERICAS qui se situe a NEW YORK USA ;

v La demande de confirmation de la banque BNP PARBAS SA (champ 49 :
instructions de confirmation CONFIRM).

Et d’autres indicateurs comme le nom de bénéficiaire et de I’importateur, les

documents exigés, le montant total et I’incoterm utilisé...... etc.

L’agence Mostaganem 104 envoie ce message SWIFT (MT 700) a la direction
des opérations avec I’étranger (DOE) le 07/04/2015 et cette dernier se charge
de transmettre a la banque BNP PARIBAS SA pour notifier 1’exportateur
TRIMET France sur I'ouverture de crédit documentaire irrévocable et

confirmée en sa faveur.

L’exportateur TRIMET France dés qu’il regoit la notification de 1’ouverture de
Crédoc par sa banque, une copie de message SWIFT (MT 730) (annexe N° 08)
d’accusé de réception du message SWIFT (MT 700) est adressée vers la DOE
le 08/04/2015, puis la DOE transmet une copie de SWIFT MT 730 le
09/04/2015 a BEA agence Mostaganem 104.

» Vérification de la solvabilité de la banque :
A réception de Crédoc, la banque BNP PARIBAS SA aussi vérifie :
v" Authenticité allie de la lettre de crédit ;
v" S’il soumit aux RUU ;

v La solvabilité de la banque émettrice et les risques de pays ;

2.4 Effectuer les modifications du crédit documentaire :

Dans la période durant laquelle le dossier est maintenu en attente de sa réalisation ou son
annulation, le client GISB est présenté le 13/05/2015 a 1a BEA agence 104 avec une demande
d’amendement de la L/C (annexe N°09) d’ou le banquier a informé sur une modification au

« champ 46A : il y a lieu de lire ’EXA au lieu de ’EXC » cette amendement ne touche pas
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I’engagement de la banque BEA agence 104, c’est une modification de forme qui lié par ’'un

des documents requis.

Apres 1’étude la demande de modification du crédit documentaire, la banque BEA agence 104
envoie un message SWIFT (MT 707) (annexe N°10) a la DOE et ce dernier transmet ce
message MT 707 le 14/05/2015 pour notifier la banque BNP PARISBAS SA sur la

modification apportée au Crédoc.

Le bénéficiaire TRIMET France dés qu’il recoit la notification de modification de la L/C par
sa banque, une copie de message SWIFT (MT 730) (annexe N°11) d’accusé de réception du
message SWIFT (MT 700) est adressée vers la DOE le 15/05/2015, puis la DOE transmet une
autre copie de SWIFT MT 730 le 17/05/2015 a BEA agence Mostaganem 104.

En fin, une fois que la banque émettrice aura émis 1’amendement du crédit documentaire et
que sa correspondante 1’aura notifi¢, les amendements seront effectués les nouvelles bases de

leurs engagements.

NB : les modifications ne touchent pas I’engagement de la banque c'est-a-dire ce sont des
modifications de forme : annulation ou addition d’un document, annulation de spécifications
de certain documents, modification des risques couverts par les documents d’assurance etc.

dans ce cas, les charges sont moindres et sont fixées selon le baréme propre a chaque banque.

NB : la modification de crédit documentaire sera réalisée pourvu que toutes les parties soient

d’accord.

2.5 assurer la réalisation du crédit documentaire :

2.5.1 Laréception et ’examen des documents :

Les documents sont regus de la part de la banque confirmatrice BNP PARIBAS SA
pour vérifier la conformité avec les conditions de la L/C. La banque BEA agence 104
dispose a cet effet 7 jours ouvrés pour fixé leur sort. Apres ces vérifications, elle

retrouve que les documents comportent des irrégularités au niveau de la montant Total
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il y’a un plus sur le montant « le Montant réel Total c’est 128 690,10 USD et ce n’st
pas 130 680,00 USD».la BEA agence 104 a signalé qu’il y a des anomalies et les
documents ne pas conformes a la banque confirmatrice par envoie un message SWIFT
(MT 750) a la DEO qui transmet ce message a la BNP PARIBAS SA et elle donne un

ordre pour ne pas payer le bénéficiaire TRIMET France.

2.5.2 Levée de réserve :
La BEA agence 104 notifie son client par le réserve qui est effectuée lors de sa
vérification des documents recus.
Le client GISB est présenté le 15/06/2015 a BEA agence 104 avec un demande de
levée de réserves (annexe N°12) qui contient une autorisation de payer le
bénéficiaire TRIMET France d’un montant de 128 690,10 USD au lieu le montant
130 680,00 USD.

2.5.3 Remise de fonds :
Apres I’acceptation de la demande de levée de réserves de la part de banquier,
BEA agence 104 donne ’autorisation de paiement immédiat d’apreés envoie un
message SWIFT (MT 752) (annexe N° 13) a la DOE pour que cette derniere regle
la banque confirmatrice BNP PARIBAS SA par voie de la banque de
remboursement DEUTSCHE BANK TRUST COMPANY AMERICAS situé au
USA.
La banque émettrice débite le compte de ’importateur aprés le remboursement
réalisé puis lui remettre touts les documents qui lui permet de procéder sa
marchandises.
Nous citrons ces documents comme suites :
- Facture commerciale I’original avec 6 exemplaire (annexe N°14) ;
- Jeu de connaissement (original bill of lading) en 3 exemplaires (annexe N° 15), qui
contient :
v" Le nom du navire : CMA CGM Société Anonyme ;
v Les clauses ;

v L’incoterms utilisé et le port débarquement ;
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Le nom et I’adresse de I’importateur ;
Le nom et I’adresse de I’exportateur ;
Le numéro de voyage : 2B095S ;

Et d’autres indicateurs.

- Note de poids en 2 exemplaires (annexe N° 16), nous précisons :

v

NN NN N NN

v

Le client destinataire/acheteur : SARL GRAOUPE INDUSTRIEL SIDI
BENDEHIBE, Z.D’ACTIVITE MESSRA BP225 ;

Conditions : Incoterm CFR jusqu'a ORAN.

Transporteur : via FOFC mode Route ;

Numéro de commande : 848575 01 ;

La date d’expédition : avril 2015 ;

La date de commande : 20 mars 2015 ;

La signature et cachée de la TRIMET France ;

Le transport de marchandise de port d’Oran jusqu’a la GISB Mostaganem : par
route ;

La quantité de la marchandise par KG : poids net 21105,000 KG et poids brute
12347,000 KG ;

Numéro de la facture et sa date : N°18889 du 15/04/15.

- Certificat d’origine signé par la chambre de commerce et d’industrie (annexe N° 17) :

v
v

<

Numéro de facture et sa date : N°874044 le 04/05/2015 ;

Ecrite par différentes langues : Frangais, Anglais, Arabe, chinois et autre
langue ;

Pays d’origine de la marchandise : France

Le cachée et la signature de la chambre de commerce te 1’industrie de paris ;
Nom, adresse et pays de I’expéditeur: TRIMET France, RUE HENRI
SAINTE CLAIRE DEVILLE, 73300 SAINT JEAN DE MAURIENNE

France ;
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Nom, adresse et pays de destinataire : SARL GROUPE INDUSTRIEL SIDI
BENDEHIBA Z. D’ACTIVITE MESSRA BP225, 27018 MOSTAGANEM,
Algérie ;

Et d’autres instructeurs.

- Un bordereau d’envois des documents d’ou la signature atteste que 1’envoi des

documents joints au bordereau est strictement identique a ceux détenus sur la lettre de

crédit (en deux pages) (annexe N°18), qui comporte :

v

NN N N SR NN

Le nom de I’agence de bénéficiaire et I’adresse: BNP PARIBAS, 85 RUE
DES TROIS FONTANONT ;

Numéro de téléphone et de fax ;

La date de bordereau : le 09/06/2015 ;

Donneur d’ordre : GISB ;

Le bénéficiaire : en faveur de TRIMET France ;

Montant apres levée de réserves : 128 690,10 USD ;

Les documents recus en premier courrier (1st mail)

La banque émettrice et 1’adresse : BANQUE EXTERIEUR D’ALGERIE
AGENCE DE MOSTAGANEM 104, 13 COURS DE CULTURE
MOSTAGANEM, 27000, ALGERRIE.

2.6 La réception et le dédouanement de marchandises :

Lorsque la marchandise arrive au port de débarquement (Oran), I’importateur (GISB) sera

prévenu par un avis d’arriver par les services portuaires. Il doit se présenté avec les

documents nécessaires aux formalités de dédouanement « le connaissement original (original

BILL of LADING), la factures pro forma domiciliée et d’autres documents ».

Les services portuaires vérifient la conformité du connaissement original (ils les vérifient de

cotés : le nom de navire et sa raison sociale, le nom et I’adresse de I’importateur et

I’exportateur, la quantité¢ de la marchandise, les numéros de cases, la signature et la N° de la

facture...etc.) si ces instructions sont adaptables avec la marchandise apportée au port
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d’Oran. En méme temps, I’importateur GISB procéde au paiement des frais douaniers et

recevra un bon de paiement d’ou il pourra retirer et dédouaner la marchandise.

Une fois le dédouanement est réalisé, le service douanier a délivré un exemplaire de « D10 »

qui été une justification pour notifier que la marchandise a été dédouané a la banque pour

permettre d’apurer le dossier et qui permet a I’importateur de prendre procession de la

marchandise.

2.7 L’apurement du dossier de domiciliation :

Toutes opération de domiciliation doit €tre apurer, la valeur de la marchandise importés doit
étre égale le montant de transfert de fonds (les flux physiques doit égaliser les flux financier).

Afin d’apurer le dossier, le banquier a vérifi¢ les documents suivants :

v" D10 : un document douanier qui certifie que la marchandise est expédiée ;
v La formule 4 : qui conforme que le réglement de la marchandise et la transfert est
effectué ;

v' La facture définitive.

Apres la vérification de ces documents, le banquier a envoyé une déclaration a la Banque

d’Algérie que le dossier de domiciliation a été apuré.
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Conclusion :

On conclut que la BEA utilise des techniques de financement de commerce extérieur tres
anciennes héritées de banques étrangéres qui existaient dans notre pays avant 1I’indépendance,
le mode le plus utilis¢é au sein de la BEA est le crédit documentaire puisque c’est une

technique qui assure le paiement et respect toutes les exigences des opérateurs.

La procédure du crédit documentaire est trés complexe, son déroulement nécessite la
maitrise de ses différents aspects et astuces ainsi que de prendre certains précautions afin
d’éviter de tomber dans des ambigiités et des males entendus entres les différents
contractants. Malgré cette complexité et le cout élevé du crédoc, il demeure la technique de
paiement idéale dans les relations entre les importateurs et les exportateurs. Donc,
I’exportateur assure la livraison de la marchandise dans le délai et lieu convenu.et au

contraire, I’importateur est fait le réglement que contre la remise des documents prévus.
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L’intensité des échanges internationaux a nécessité la mise en place de nombreuses
procédures parfois assez complexes visant a préserver les intéréts des différentes parties

impliquées.

Les relations et les interventions qui étaient a ’origine bilatérales, (acheteur vendeur) sont
devenus multilatérales (acheteur, producteurs, vendeurs, banques, assurances, transporteurs,
douanes etc.). Il était donc indispensable de baliser les roles de ces multiples intervenants et
de codifier des concepts communs pour supprimer les litiges éventuels pouvant surgir a

I’occasion des interprétations.

Pour mieux cerner la démarche du contrat commercial, les parties contractantes doivent
préserver ses intéréts et bien négocier les conditions du contrat. Ce point oblige les parties
négociantes d’étre précaution lors de la négociation, et tente a améliorer le degré de sécurité
du contrat. Alors, il existe divers modes de réglement, mais les plus commodes et les plus surs
en mati¢res de financement des importations et des exportations restent jusqu’a aujourd’hui

les techniques documentaires dont le crédit documentaire.

Les autres modes de paiement que nous avons traité, sont le transfert libre et la remise
documentaire, ces deux modes sont fondées sur une base de confiance totale entre les
négociants, ne couvre pas aussi les risques de non-paiement pour I’exportateur et les risques
de la qualité et la livraison pour I’importateur, ces derniers sont couvert par la pratique du

crédit documentaire.

Dans le volet théoriques de notre travail qui se comporte les trois chapitres, nous avons
essayé de définir les fondamentaux du commerce extérieur. Ainsi que nous avons traité les
diverses instruments de paiement tel que le cheéque, le virement et les effets de commerce,
et les différents modes et techniques de paiement utilisés dans les transactions internationales
tel que le transfert libre, la remise documentaire. Nous avons aussi abordé de fagon plus

détaillé et a une étude profonde sur le crédit documentaire, ses formes, sa mécanisme, etc.

Nous avons constaté les résultats suivants :
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- L’existence d’un institut financiere (la banque) est un élément de base importante dans
les transactions internationales ;

- Le virement SWIFT permet de réaliser des opérations de commerce international dans
un temps trés court entre les banques avec des frais faibles;

- Malgré la complexité et le cout élevé de crédit documentaire, il reste le mode de
paiement le plus sir et sécurisé ;

- La procédure de la remise documentaire est moins complexe et moins chére que le
crédit documentaire mais elle est basée sur la confiance totale entre les parties

négociantes.

Ce qui concerne la partie pratique, nous avons étudié un exemple de crédit documentaire
au sein de la BEA agence 104, nous avons conclut que le crédit documentaire donne a
I’exportateur une certaine garantie de paiement, et a ’importateur 1’assurance d’avoir la
marchandise conformément aux conditions du contrat commercial. Donc, I’hypothese qui
concerne que le crédit documentaire élimine le risque de non-paiement est confirmé car

les deux contractants respectent les clauses qui établaient dans le contrat.

En ce que concerne la deuxiéme hypotheése. Aussi, elle a été confirmée a partir 1’étude
que nous avons faite, nous avons déduit que le crédit documentaire aide a intensifier les
échanges internationaux parce que les mutations qu’a connu le commerce international et
spécialement 1’économie algérienne, ont poussé les banque et les institutions financiéres a
se mobiliser des efforts pour intensifier et développer les échanges avec le reste du monde
et cela par l'utilisation des modes de paiement le plus sécurisant qui est le crédit

documentaire.

Durant notre stage que nous avons réalisé au sein de la banque BEA agence 104, nous
avons remarqué que [’utilisation de crédoc dans une opération de transaction
internationale fait apparaitre une situation contradictoire entre le client qui cherche
toujours a sécuriser son opération et minimiser les cout total de crédoc et entre la banque

qui cherche a maximiser ses profit a travers ces opérations de ses client.

Pour que la banque reste toujours par un meilleur prestige dans le marché financier,

nous avons proposé quelques recommandations comme suite :
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- Réduire les frais trés élevées des commissions qui sont liées a I’exécution d’une
opération d’importation fait par le crédit documentaire
- Imposer des taxes tres élevés pour limiter les importations des produits étranger et cela

fait encourager les entreprises productrices a exporter.

Au terme de notre étude, les idées présentées dans ce mémoire restent ouvertes a

d’autres exploitations et d’autres travaux de recherche afin de perfectionner ce travail.



130
Conclusion générale







La bibliographie :

Ouvrages :

- Arnaud Bernard, Jean-Marc Béquin ; L’essentiel des techniques bancaires, édition
d’organisation, France, 2008.

- BELOTTI jean, Transport international de marchandises, Vuibert, 4eme édition, 2012.

- BERNET Rollande et LUC, Principes de technique bancaire, DUNOD, 5°me édition,
Paris, 2008.

- Chambre de commerce et industriel (paris) et Lécuyer, Dominique, Le commerce
international : exporter en toute sécurité, Gualino éditeur (EIA), paris, 2004.

- Cohen, « analyse financiére », 4™ édition, ECONOMICA, paris, 1997

- EDOUARD LAMY Philippe, BESSONNET Anne : contrat d’affaires internationaux,
village Mondial, 2005.

- Jean-luc Quémard, « Dérivés de crédit », revus banque édition.

- HOUTCIEFF Dimitri : Droit commercial (Actes de commerce, Commercants, Fonds
de commerce, Instruments de paiement et de crédit), DALLOZ, 3éme édition, Paris,
2011.

-  HUGUES Kenfack, Droit du commerce international, Dalloz, paris, 2012.

- GARSUAULT Philippe et PRIAMI Stephane, Opérations bancaires a |’international,
RB, 2°™ &dition, paris, 2015.

- GARSUAULT (P) et PRIAMI (S), les opérations bancaires a 1’international, CFPB,
paris, 1999.

- KSOURI Idi : les opérations de commerce international, BERTI Edition, Alger, 2014.

-  LEBOITEUX David, Trade Finance : principes et fondamentaux, RB édition, 2014.

-  LEGRAND Ghislaine et MARTINI Hebert, Commerce International, DUNOD, Paris,
2°™ édition, 2008.

-  LEGRAND (G) et MARTINI (H) : Gestion des opérations Import —Export, DUNOD,
paris, 2008.

- LEGRAND (G) et MARTINI (H): Management des opérations de commerce
international, DUNOD, 8°™ édition, paris, 2007.

-  LEGRAND (G) et MARTINI (H) : Le commerce international (programme en 80
fichiers), RB, 3°™ édition, paris, 2013.



- LEGRAND Ghislaine et MARTINI Hubert: Les techniques du commerce
international, Edition gualino, 2002.

-  LEGRAND Ghislaine et MARTINI Hebert, Technique du commerce international
(comment bien gérer vos opérations import/export), 2°™ &dition, 2002.

- MARTINI Hubert, DEPREE Dominique et KLEIN-CORNED Joanne: crédits
documentaire, lettre de crédit stand-by, cautions et garanties, RB édition, peme édition,
2010.

- NGUYEN-THE Madeleine, importer : inclus les incoterms 2010-Des conseils, des
exemples, des avis d’experts, des témoignages pour vous guider, Editions
d’Organisation, 4°™ &dition, 2011.

- PAVEAU (J), DUPHILL (F), BARLLER (A), DUBOIN (J), KUHN (G), LEVY (O),
PAVEAU (M), LEMAIRE (j.p) ET gorvais (F), Exporter : pratique du commerce
international, FOUCHER, 24°™ &dition, paris.

- Philippe Monnier et Sandrine Mahier-Lefrancois, les techniques bancaires, DUNOD,
Paris, 2008.

Les Travaux universitaires :

-  BELMOURI Zine Eddine, les opérations de commerce extérieur, rapport de stage,
5°™ promotion, ESB, du 11.07.2002 au 01.08.2002

-  BOUCHATAL Sabiha, le commerce international paiement, financement et risque y
afférent, mémoire de fin d’étude, ESB, 5°™ promotion, Décembre 2003.

- BOURAS Hind, audites des opérations du commerce extérieur, mémoire de fin
d’étude, ESB, 13°™  promotion, Novembre 2011.

- DJEZZAR Amel, I’étude des techniques de paiement dans le commerce, ESB, 13¢me
promotion, novembre 2011.

-  KEBBAB Kawthar et SALHI Sarah, financement du commerce extérieur, mémoire
de fin d’étude, ESB.

- NAIT ATMANE Si Amar, les opérations du service commerce extérieur, mémoire de
fin d’étude, ESB, 9°™, p.17.

-  TALBI Nabil, les opérations du commerce extérieur, mémoire de fin d’étude, ESB,

2005, P.7.



Textes réglementaires :

Code de commerce algérien.

Code civil algérien.

La convention de Vienne du 11 avril 1980.

Convention de Varsovie du 12.10.1929.

Regles et usances uniformes de la CCI relatives au crédit documentaire, RUU 500,
révision 1994.

Regles et usances uniformes de la CCI relatives au crédit documentaire, RUU 600,
2007.

Articles 69 de la convention de vienne.

Article 54 du code de commerce d’algérien.

L’article 30, réeglement 07-01 de la Banque d’Algérie 03/02/2007.

Les sites internet:

http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/bevilacqua.pdf (consulté le 27/04/2016 a
11h24).

https://import-export.societegenerale.fr/fr/trouvez-votre-marche/incoterms-2010

(consulté le 19/04/2016 a 12h00).
www.mincommerce.gov.dz/guidimpexp/incoterms.pdf ~ (consulté¢ le 29-04-2016 a
17h55).

http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/bevilacqua.pdf le 27/04/2016 a 11h24.
https://import-export.societegenerale.fr/fr/trouvez-votre-marche/incoterms-2010 (consulté
le 19/04/2016 a 12h00).

www.mincommerce.gov.dz/guidimpexp/incoterms.pdf (consulté le 29-04-2016 a
17h55).

http://logistique-transport.blogspot.com/2008/11/lettre-de-voiture-cmr.html (consulté¢ le
29/04/2016 a 1h03).

www.euro-export.com (consulté le 12/05/2016 a 15h00).
http://www.bougepourtaplanete.fr/schema-remise-documentaire.html (consulté le

01/05/2016 a18h45).


http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/bevilacqua.pdf%20%20%20(consult�%20le%2027/04/2016
https://import-export.societegenerale.fr/fr/trouvez-votre-marche/incoterms-2010
http://www.mincommerce.gov.dz/guidimpexp/incoterms.pdf
https://import-export.societegenerale.fr/fr/trouvez-votre-marche/incoterms-2010
http://www.mincommerce.gov.dz/guidimpexp/incoterms.pdf

- http://www.logistiqueconseil.org/Articles/Transit-douane/Credit-remise-

documentaire.htm (consulté le 27/04/2016 a 09h30).

http://www.eur-export.com/frangais/apptbeo/finance/risqnp/modreal.htm
11/05/2015 a 07h42).

Autres :

- Documents internes de la BEA.

- La chambre de commerce international, 2010.

(consulté

le






Annexe N°01 :

Unite CasLerie pE TS ENDES

o (-"!e.-]m:ﬂ
Réf: AR A /D.C}“ZOIS Mostaganem le : 06 AVR. 105

A MONSIEUR LE DIRECTEUR

DE LA BANQUE BEA AGENCE 104
Objet : Demande de domiciliation

J'ai 'honneur de vous demander de bien vouloir me domicilier la facture

P ro Forma N°848575 du 01/04/2015 d'un montant de: 130 680,00 USD +/-5%
Au profit de : TRIMET.
Le mode de réglement utilisé est : Lettre de Crédit Irrévocable et Confirmée.
Je certifie que la marchandise dont le tarif douanier est : 7605.21.00
Ne figure pas sur la liste des produits de large consommation ou de premiere
nécessité dont 'importation est soumise a un cahier de charge.
En outre, pour vous permettre d'effectuer le transfert, je m'engage a fournir une
copie du Connaissement ou de la L.T.A ainsi que la Déclaration en Douane.
Comptant sur votre compréhénsion, recevez Monsieur, mes —sajutation$-~l‘es

meilleures.

Le Gérant A




Annexe N°02 :

%
ST £ SCGH)

[0S

Réf: /\\%}J /D.C / #99%72015 Mostaganem le : -
' 06 A¥R 10

ENGAGEMENT

Nous soussignés, le gérant de la S.A.R.L GROUPE INDUSTRIEL
SIDI-BENDEHIBA sise a la zone d'activité¢ MESRA W. DE MOSTAGANEM
détenteur du NIF. 001027229001845, m'engage par la présente & destiner le
produit importé exclusivement au besoin de I'exploitation de I'entreprise et

de ce fait je m'interdis a les revendre en I'état.

En outre, jatteste que la quantité importée correspond aux capacités de
production aux moyens humains, matériels et de stockage de la société.
Cet engagement concerne la facture pro forma N°848575 d'un

montant de : 130 680,00 USD du fournisseur TRIMET.“_M

Le Gérant

(2] i




Annexe N°03 :

Identifiant TVA FR14519028573

Destinataire / Consignee Acheteur / Customer

b 4

2.0'ACTIVITE MESRA
27018 MOSTAGANEM

ALGERIE - 27018 MOSTAGANEM
fidentifiant client [Numéro TVA client ALGERIE
IGIBS__OR $0010653

FACTURE PROFORMA
INVOICE N° (848575 ) Du/Of [01/04/2015

Saint-Jean CPI

Pour toutes questions commerciales consultez Geraldine GRICOURT T 04 58 25 00 07
Adress commercial inquieres to our local representative

Votre commande/ Your order Rappelez ces rélérences / Flease refer (o
CDE AVR 2015 -LME 16-20/03/15 - ALUMINIUM ALMELEC Notre ordre / Our order
a/ N® avis / Tally sheet FOFCL
0 " du/of
Reporting Unit

Conditions de paiement / Payment terms
Crédit doc. Irévocable & Confirmé A vue Echéance /Due date

B.N.P.4BAN:FR76 30004 01328 000 10169408 Clé 41-BIC:BNPAFRPPXXX
TOLERANCE: +5%/-5% SUR MONTANT TOTAL ET QUANTITE.

Désignation du produit / Description of material

N documant

Marquege / Marking Origine
sJ FRANCE .. % Poids net faciyré Poids beul expédié |
i E1N166 ELES Dis Q & oun 2000 ko T < dznaVer weight invoiced Gross \weight shipped |
e e e b S ONGOOU KRG KRG |
-~ ALUMINIUM ALMELEC 7| Poids / Weight Prix / Price Montant / Amount |
, USD / KG UsD ,
Produit 77669 7605.21.00.0 0C.0 H 44000,000 2,97 130680,00 |

Agerce de Mostaganem:104
L e R % i I

lom&t%@ | wimet |

Banaue Fxtérisure diddgeris

2]
Rus Henri Sainte Cla Jll -CS 30114
73102 Seint-Jesn-de-Maprienno Lidex

(/ Q
\- ;‘(.r
—r xportation art. 262, 1-1° du CGl |
TVA Montant KT Montant TTC Devi Montant & payer / Amount dug
VAT Total VAT excluded Total VAT included ovisg
130.680,00 usD 130.680.00
EUR
Modalités particutidres d'expédition/ Special shipping terms 1 USD = 1,000000 EUR

Conditions de vente Cost and fraight {Cout st fretl,

L'exportatour des produits couverts per le présent document {sutorisetion
douenlére n® FROO0670/0027) déclere que, saut Indication claire du contraire
ces produits ont ‘origine préférentiolle CE

Faztore {sita swion notre contret de venfa 101714t sux conditions gnéraies ce vente tigurant 8 son verso
Escompte pour paement anticipd calculd Lelo paragraphe 8 des Conditions Génézales de Vente

Teux des pinnités exigdies b compter Su SR/B7/1900 en I“absenca de paiament : taux REFI ¢ is BCE majoré de 10 points./ Rate lor lste payment penelties apsicanin
TRIMEVEA/ R4y ment overdus &3 of SR/S7/1800: REFI rate of the ECB + (0 points. o
SI&WEW"M'%QWIM!‘&EM"QEWE“ de rotwc Ge paiement : 4C €/ u"‘%&ﬁ-ﬁﬁ'@g "cé?dxk’ff&‘é(xfféi’:5"955‘,%?15‘1{?’?&3’0‘}“'""’“" Q E.

73300 Saint Jaan-do-Maudanne » France Socdib par Actons Simplilido ov copital da 67 807 849 ouros
Téldphono +33 (014 7920 10 10 « Fax «33(0p4 75201020 N SIRET 519 029.572.00020 - RC S : Chambiny
weew trimal i K*TVA Intracommunaulake : FRI4518028570




Annexe N°04 :

3JQUWOI N




Annexe N°05 :

rer A§9/b.c /615B/2015 , MOSTAGANEM, le 05-04- 15.

A Monsieur le Directeur de la banque B E A agence 104

Objet : demande d’ouverture de crédit documentaire.
J'ai 'honneur de vous demander de bien vouloir ouvrir un crédit documentaire libellé comme suit :
* lettre de crédit irrévocable et confirmée.

*Auprés de la banque : BNP PARISBAS-IBAN FR76300040132800010169408 CLE 41 -SWIFT CODE :
BNPAFRPPXXX.

*en faveur de: TRIMET France-Rue HENRI SAINTE CLAIRE DEVILLE-73302 SAINT JEAN DE
MAURIENNE-FRANCE.

* Montant environ +/- 5 % :130.680,00 USD.

* Quantité environ +/- 5% : 44.000 KG Aluminium ALMELEC diamétre 9,5 mm.
valable 03 mois soit 10 JUILLET 2015,

* utilisable a vue.

* Incoterm utilisé est le C F R 2010.

Modalité de paiement : 100 % contre la remise des documents suivants :

*facture commerciale d’un montant de 130.680,00 USD en 06 exem& aires or/gﬁg%QM qh

*Jeu de connaissement établi a I'ordre de la BEA MOSTAGANEM.
po e Bl A
*certificat d’origine signé par la chambre de commerce France. ,
5 ‘ Cpiasiuiont., CMJL
*certificat de conformité délivré par le fournisseur. ’ 5
gna ature ‘fhl“"‘., 7 Shbl/ A
*fiche technique. ==
*note de poids et de colisage en 02 exemplaires viga: @N:\’ s ’A\S
il 1 ex 1 s
g . PUARYS \ GC\\c{ i

*Ce crédit concerne I'expédition de matiéres premiéres fil machine Aluminium Almelec diamétre 9, 5
mm suivant  facture pro format N°848575 du 01 avril 2015, er\fgnt la posmgn tarifaire est
76052100. AR @ Ol

*port d'embarquement : France port - port,débarquement : Oran.

* L'expédition partielle interdite. Q@W/
*Transbordement autorisé. .

* Les frais a I'étranger sont & la charge du bénéficiaire.

*cette opération est soumise aux régles et usances uniformes relatn;es\ﬁr_' ¢
approuvees par la chambre de commerce internationale et actue/lement en vigueur.

LE GERANT




Annexe N°06 :

Identifiant TVA FR14519028573

Destinataire / Consignee Acheteur / Customer

b 4

2.0'ACTIVITE MESRA
27018 MOSTAGANEM

ALGERIE - 27018 MOSTAGANEM
fidentifiant client [Numéro TVA client ALGERIE
IGIBS__OR $0010653

FACTURE PROFORMA
INVOICE N° (848575 ) Du/Of [01/04/2015

Saint-Jean CPI

Pour toutes questions commerciales consultez Geraldine GRICOURT T 04 58 25 00 07
Adress commercial inquieres to our local representative

Votre commande/ Your order Rappelez ces rélérences / Flease refer (o
CDE AVR 2015 -LME 16-20/03/15 - ALUMINIUM ALMELEC Notre ordre / Our order
a/ N® avis / Tally sheet FOFCL
0 " du/of
Reporting Unit

Conditions de paiement / Payment terms
Crédit doc. Irévocable & Confirmé A vue Echéance /Due date

B.N.P.4BAN:FR76 30004 01328 000 10169408 Clé 41-BIC:BNPAFRPPXXX
TOLERANCE: +5%/-5% SUR MONTANT TOTAL ET QUANTITE.

Désignation du produit / Description of material

N documant

Marquege / Marking Origine
sJ FRANCE .. % Poids net faciyré Poids beul expédié |
i E1N166 ELES Dis Q & oun 2000 ko T < dznaVer weight invoiced Gross \weight shipped |
e e e b S ONGOOU KRG KRG |
-~ ALUMINIUM ALMELEC 7| Poids / Weight Prix / Price Montant / Amount |
, USD / KG UsD ,
Produit 77669 7605.21.00.0 0C.0 H 44000,000 2,97 130680,00 |

Agerce de Mostaganem:104
L e R % i I

lom&t%@ | wimet |

Banaue Fxtérisure diddgeris

2]
Rus Henri Sainte Cla Jll -CS 30114
73102 Seint-Jesn-de-Maprienno Lidex

(/ Q
\- ;‘(.r
—r xportation art. 262, 1-1° du CGl |
TVA Montant KT Montant TTC Devi Montant & payer / Amount dug
VAT Total VAT excluded Total VAT included ovisg
130.680,00 usD 130.680.00
EUR
Modalités particutidres d'expédition/ Special shipping terms 1 USD = 1,000000 EUR

Conditions de vente Cost and fraight {Cout st fretl,

L'exportatour des produits couverts per le présent document {sutorisetion
douenlére n® FROO0670/0027) déclere que, saut Indication claire du contraire
ces produits ont ‘origine préférentiolle CE

Faztore {sita swion notre contret de venfa 101714t sux conditions gnéraies ce vente tigurant 8 son verso
Escompte pour paement anticipd calculd Lelo paragraphe 8 des Conditions Génézales de Vente

Teux des pinnités exigdies b compter Su SR/B7/1900 en I“absenca de paiament : taux REFI ¢ is BCE majoré de 10 points./ Rate lor lste payment penelties apsicanin
TRIMEVEA/ R4y ment overdus &3 of SR/S7/1800: REFI rate of the ECB + (0 points. o
SI&WEW"M'%QWIM!‘&EM"QEWE“ de rotwc Ge paiement : 4C €/ u"‘%&ﬁ-ﬁﬁ'@g "cé?dxk’ff&‘é(xfféi’:5"955‘,%?15‘1{?’?&3’0‘}“'""’“" Q E.

73300 Saint Jaan-do-Maudanne » France Socdib par Actons Simplilido ov copital da 67 807 849 ouros
Téldphono +33 (014 7920 10 10 « Fax «33(0p4 75201020 N SIRET 519 029.572.00020 - RC S : Chambiny
weew trimal i K*TVA Intracommunaulake : FRI4518028570




Annexe N°07 :

AcCKlU4-1UUU-LULU /B

ate indicator set locally

Instance Type and Transmission
Notification (Transmission) of Original sent to SWIFT (ACK)
Network Delivery Status Network Ack
Priority/Delivery ¥ : Normal

sage Input Reference 1611 150407BEXADZALADOE0819
Message Header
FIN 700 Emission d'un credit
BEXADZALDOE

BANQUE EXTERIEURE D' ALGERIE
(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEPART
ALGIERS DZ

Receiver : BNPAFRPPXXX

BNP-PARIBAS SA (FORMERLY BANQUE NATIONALE DE PARIS S.A.)

= MEEERgE TERE ~—m eSS mmmmen iR s
Sequence des totaux
1/1
40A: Forme de credit documentaire
IRREVOCABLE
20: Numero du credit documentaire
1041CD0002415039

40E: Regles d'application

UCP LATEST VERSION

Date et lieu de l'expiration

150710FRANCE

51D: Bangue demanderesse -nom/adresse
BANQUE EXTERIEURE D' ALGERIE
AGENCE DE MOSTAGANEM 104

3 COURS DE LA CULTURE MOSTAGANEM

0 ALGERIE SWIFT:BEXADZAL104
deman

N

W~
" O

o

-
[}

deresse

W

(&}
@O
ol BN RO !
[RR =

oo

ol W N

SAINTE CLAIRE DEVILLE

73300 SAINT JEAN DE MAURIENNE

FRANCE TEL:33479201010FAX:9201001

Code devise et montant

Currency USD (US DOLLAR)

Amount $ #130.680,00%
Pourcentage tolerance mnt credit

ble chez/via - FI BIC

.2 B D

(FORMERLY BANQUE NATIONALE DE PARIS S.A

~Wwoo

- Z Mo
oD =<
-3

k-1
00 00 E K

= o

3¢}

t de chargemt/AReroport depart
T FRANCAIS

t de dechrgemt/Rerprt de dest
T D'ORAN
-16:08:25

o~
B
rry

DT

nN

Ack104-1000-001078

ime d'envoi

et/ou prestations
"ORAN ALGERIE INCOTERMS 2010
\*/ 05PCT) ALUMINIUM ALMELEC(FIL 610166 ELEC DIA 9,5
TREMPE SECHE SUIVANT FACTURE PROFORMA N 848575
15,

GINAUX ETABLIS ET SIGNES PAR LE




JEU COMPLET DE CONNAISSEMENTS ORIGINAUX 3/3 ON BOARD A ORDRE DE
LA BEA MOSTAGANEM 104 NOTIFY DONNEUR D'ORDRE NARQULS FRET PAYE +
01 COPIE NON NEGOCIABLE

ORIGINAL CERTIFICAT D'ORIGINE (ORIGINE/FRANCE) ETABLI ET SIGNE
PAR LA CHAMBRE DE COMMERCE ET D'INDUSTRIE FRANCAISE + 01 COPIE

ORIGINAL CERTIFICAT DE CONFORMITE ETABLI ET SIGNE PAR LE
BENEFICIAIRE ET PORTANT CACHET HUMIDE

LISTE DE COLISAGE EN 02 EX ORIGINAUX ETABLIS ET SIGNES PAR LE
BENEFICIAIRE ET PORTANT CACHET HUMIDE

NOTE DE POIDS EN 02 EX ORIGINAUX ETABLIS ET SIGNES PAR LE
BENEFICIAIRE ET PORTANT CACHET HUMIDE

ORIGINAL FICHE TECHNIQUE ETABLI ET SIGNE PAR LE BENEFICIAIRE ET
PORTANT CACHET HUMIDE

PHOTOCOPIE EXA
47A: Autres conditions
'ENVOI DES DOCUMENTS DOIT SE FAIRE OBLIGATOIREMENT PAR LE
E VOTRE BANQUE (BNPAFRPP) ET PAR COURRIER EXPRESS A NOTRE
AGENCE CITEE AU CHAMP 51D

BIAIS

L"(

5]

POUR CHAQUE JEU DE DOCUMENTS IRREGULIERS ACCEPTES PAR LE DONNEUR
D'ORDRE VOUS SEREZ APPELES A NOUS CREDITER SEPAREMENT DE NOTRE
COMMISSIONS D'INTERVENTION S'ELEVENT A USD 135.00

VOTRE MT 730 DOIT INDIQUER LA DATE DE LA NOTIFICATION DE LA L/C
AU BENEFICIAIRE

ES DOCUMENTS DOIVENT ETRE SIGNES ET INDIQUER LA REFERENCE
L/C SAUF EXA

UMENTS PRESENTES APRES VALIDITE DU CREDIT NON ACCEPTARBLES

FRAIS ET COMMISSIONS Y COMPRIS
CEUX DE LA BANQUE DE REMBOURSEMENT
SONT A LA CHARGE DU BENEFICIAIRE
MEME EN CAS D'ANNULATION OU NON
UTILISATION DE LA L/C L'ARTICLE 37C
DES RUU NON OPPOSABLE A LA BEA

49: Instructions de confirmation
CONFIRM

53A: Bangue de remboursement - FI BIC
BKTRUS33

DEUTSCHE BANK TRUST COMPANY AMERICAS
NEW YORK,NY US
78: Instruc banque de pmt, acc, nego
PATEMENT AUPRES DE VOS CAISSES, REMBOURSEMENT AUPRES DE BKTRUS3 3
EN USD, VALEUR 07 JOURS OUVRES (ALGERIE /FRANCE) APRES LA DATE
DE VOTRE SWIFT MT 754 A BEXADZALDOE NOUS AVISANT DE LA LEVEE DE
07/04/15-16:08:25 Ack104-1000-001078 3

DOCUMENTS CONFORMES. 5

Info emetteur - destinataire

/REC/DEMANDE DE MODIFICATION AVIS

//D'"IRREGULARITES AINSI QUE TOUTE

//INTERROGATIONS SUR CETTE L/C A

//TRANSMETTRE DIRECTEMENT A NOTRE

//AGENCE CITEE AU CHAMP 51D

——————————————————————————— Message Trailer —-—----—--omeo_________
28C2A6E17FBF}

PK ignature: MAC-Equivalent
———————————————————————————— Interventions -------oommmmmo
Category ¢ Network Report

Creation Time : 07/04/15 16:08:10

Application : SWIFT Interface

OT rator : SYSTEM

Text
{1:F21BEXADZALADOE0819194352} (4 :{177:1504071611}{451:0} {108:CREDOC} }




Annexe N°08 :

Page 1 of 1

Report Header
Application: Alliance Message Management
Report type: Message File - Instance Report
Operator BOURAHLA
Alliance Server Instance: init
Date - Time: 2015/04/09 15:18:52
Instance
Reprint From MFA-0000-000000
Instance Type and Transmission
Copy
received from SWIFT
Priority : Normal

Message Output Reference :

Correspondent Input Reference :

1128 150409BEXADZALADOE0824193659
1228150409BNPAFRPPEPTX 1838536062
M ge Header

Swift Output:
Sender :

Receiver

FIN 730 Accuse de reception

BNPAFRPPPTX

BNP-PARIBAS SA (FORMERLY BANQUE NATIONALE DE PARIS
(LA DEFENSE ENTREPRISES)

PARIS FR

BEXADZALDOE

BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE

(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEPART
ALGIERS DZ

IVIO1999FREF7000

Message Text

de l'émetteur
4ELH1501698

du destinataire
CD0002415039

usé de récepticn du msg

2015 r 08

t

m
oo
bl

9]

o

-

O

m

M ge Trailer

{CHK:5CD4F62373AB}
PKI Signature: MAC-Equivalent

Report Footer

Number of Entities:
End of report

https://beaswift2:2443/swp/access7_0_80/messenger/rcportDownload?reportld=t386d... 09/04/2015




Annexe N°09 :

2(7? /D.C/GISE/2 ' MOSTAGANEM, le 13 mai 15

A MONSIEUR LE DIRECTEUR

DE LA BANQUE BEA AGENCE 104 \Sl/{
1L
V)<l

Objet: amendement L C 1041CD0002415039 o=

Fournisseur TRIMET.

j/ PR
Monsieur,

Nous avons I’honneur de vous informer que nous apportons les modifications
sulvantes & la lettre de credit sus référencée :

hamp 46 A :

¢ lyalieudelire 'EXA au lieu de I'EXC,

Le reste demeure inchangé.

Comptant sur votre compréhension, recevez, monsieur mes salutations les

il
meiieures.

Directeur Commercial

0 £ A1 gt

Agrm: Zone d’Actvité Mesra - BP22§ ‘Wosngsnem s.lre ie
Tél: 63522 24 74/045 22 39 09/ +213 45 222230 Fay: 045 22 33 95 E-meil: centact@gisk-di.com Site Web: www.gish-dz.com




Annexe N°10 :

14/U0/105-135:1U2:00 ACKLU4-1UbU-UULLlYZY 1

Possible duplicate indicator set locally

————————————————————— Instance Type and Transmission =-=--=------—-—--
Notification (Transmission) of Original sent to SWIFT (ACK)
Network Delivery Status : Network Ack
Priority/Delivery ¢ Normal
Message Input Reference : 1309 150514BEXADZALADOE0932221189
——————————————————————————— Message Header -----—-—-------mmmmme—
Swift Input : FIN 707 Modif d'un credit docum
Sender : BEXADZALDOE
BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEPART
ALGIERS DZ
Receiver : BNPAFRPPPLZ
BNP-PARIBAS SA (FORMERLY BANQUE NATIONALE DE PARIS S.A.)
(ELYSEE HAUSSMANN ENTREPRISES)
PARIS FR
MUR : CREDOC
——————————————————————————— Message Text --------—--c——mm—mmm—me——— o
20: Reference de l'emetteur
1041ICD0002415039
21: Reference du destinataire
30004ELH1501698
59: Beneficiaire (avt modif)-nom/adr
TRIMET FRANCE
RUE HENRI SAINTE CLAIRE DEVILLE
73300 SAINT JEAN DE MAURIENNE
FRANCE TEL:33479201010 FAX:9201001
79: Explication
VEUILLEZ MODOFOER ET LIRE COMME SUIT

CHAMP 46A:
PHOTOCOPIE EXA
AU LIEU DE :
PHOTOCOPIE EXC

LE RESTE INCHANGE
CHAMP 47A : LIRE:
TOUS LRS DOCUMENTS DOIVENT ETRE SIGNES ET INDIQUER
LA REFERENCE DE LA L/C SAUF EXA.
AU LIEU DE L EXISTANT.
LE RESTE DEMEURE INCHANGE
——————————————————————————— Message Trailer —-----—-—=——-—————oeeeeoo—

{CHK:23AF75CE9D7D}
PKI Signature: MAC-Equivalent

———————————————————————————— Interventions —--—-——-----mmemmm
Category : Network Report

Creation Time : 14/05/15 13:05:43

Application : SWIFT Interface

Operator : SYSTEM

Text

{1:F21BEXADZALADOE0932221189}{4:{177:1505141309}{451:0}{108:CREDOC}}




Annexe N°11 :

Page 1 of 1

Report Header
Application: Alliance Message Management
Report type: Message File - Instance Report
Operator: BOURAHLA
Alliance Server Instance: init
Date - Time: 2015/05/17 10:31:34
Instance
Reprint From MFA-0000-000000
Instance Type and Trar ission
Copy
received from SWIFT
Priority : Normal

Message Output Reference :
Correspondent Input Reference :

1402 150515BEXADZALADOE0935227638
1502150515BNPAFRPPBPLZ5657492698
M ge Header

Swift Output:
Sender :

Receiver :

FIN 730 Accuse de reception
BNPAFRPPPLZ
BNP-PARIBAS SA (FORMERLY BANQUE NATIONALE DE PARIS
(ELYSEE HAUSSMANN ENTREPRISES)
PARIS FR
BEXADZALDOE
BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEPART
ALGIERS DZ
1IVI01935FR4A0000
Message Text

F20: Référence de l'émetteur
30004ELH1501698

F21: Référence du destinataire
104ICD000241503¢

F30: Date accusé de réception du msg

150515

F72: Info émetteur - dest

2015 May 15
1ataire

NOUS ACCUSONS RECEPTION DE VOTRE
MODIFICATION DU 14/05/2015.

ige Trailer

{CHK:DF1EC153C19F}
PKI Signature: MAC-Equivalent

Report Footer

Number of Entities:
End of report

https://beaswift2:2443/swp/access7_0_80/messenger/reportDownload?reportld=d5ac4... 17/05/2015




Annexe N°12 :

eI D)0 LITIDD/LULD LV1USLagdlICLL 1T . 1 /VVU/avLy

A MONSIEUR LE DIRECTEUR
DE LA BANQUE BEA AGENCE 104

Obijet : Levée de réserves LC N° 104/CD0002415039
Fournisseur : TRIMET

Monsieur,

Nous avons I'honneur de vous informer que nous levons les réserves
relatives a la L/C sus référencée.

De ce fait nous vous autorisons a payer le fournisseur d’'un montant de :

128 690,10 USD et ce conformément au Swift.

Comptant sur votre compréhension, recevez Monsieur, mes salutations les

meilleures.

.Le Gérant

o

\p
y
1

{

Adresse : Zone d'Activité Mesra - BP225 Mostaganem - Algérie
Tél: 045 22 24 74/045 22 39 09/+213 45 2222 39 Fax : 0452233 95 E-mail : contact@gisb-dz.com Site Web : wwiv.gisb-dz.com




Annexe N°13 :

L8/06/15-09:38:44 Ackl104-1137-001220

=

Possible duplicate indicator set locally

————————————————————— Instance Type and Transmission --—-------==---
Notification (Transmission) of Original sent to SWIFT (ACK)

Network Delivery Status : Network Ack

Priority/Delivery = : Normal

Message Input Reference : 0942 150618BEXADZALADOE1043238275

SESsmSsSEs s s sessress | Mesaasl Heater Soreesessmss st
FIN 752 Autor payer,accepter,negocier

Sender : BEXADZALDOE
BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
(DIRECTION DES OPERATIONS AVEC L'ETRANGER - DEPART
ALGIERS DZ

Receiver : BNPAFRPPXXX
BNP-PARIBAS SA (FORMERLY BANQUE NATIONALE DE PARIS S.A.)
(HEAD OFFICE)
PARIS FR

MUR : CREDOC2

MaSsAGE TEXE =S rrnresmmrmr S e
Numero du credit documentaire
104I1ICD0002415039
21: Reference bangque presentatrice
30004ELH1501698
23: Identification complementaire
RESERVES LEVEES
30: Date avis difference ou courrier

150615
32B: Montant total notifie

Currency : USD (US DOLLAR)

Amount ¢ #128.690, 10%
71B: Frais deduits

UsSD 135,00
33A: Montant net

Date : 23 June 2015
Currency - ¢ USD (US DOLLAR)
Amount 3 #128.555,10#

72: Info emetteur - destinataire
/REC/FORMULER VOTRE DEMANDE DE
//REMBOURSEMENT DU MONTANT DES
//DOCUMENTS MOINS NOS FRAIS
//D'INTERVENTION AUPRES DE BKTRUS33

#  sommsmsessesssmsssonossooss Message: Trailer ——-rrrsrmemsomssrmmomnns

99124A88750E}

MAC-Equivalent

———————————————————— INEOrvanblons S i e e e
: Network Report

18/06/15 09:38:26

SWIFT Interface

SYSTEM

XADZALADOE1043238275}(4:(177:1506180942}{451:0}{108:CREDOCZ}}
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\CTURE COMMERCIALE

Identifiant TVA FFQ 451 9029573

Acheteur / Customer
SARL GROUPE INDUSTRIEL

Destinataire / C ns)’ghbe'

SIBPEENDERBEA" ‘ SIDI BENDEHIBA
Z.D'ACTIVITE MESRA B %2$ (i /15 2/10 (Xl’}B(bD .
i ) 2.D'ACTIVITE MESRA BP225
27018 MOSTAGANEM ; i
ALGERIE N N rrerm et 27018 MOSTAGANEM
Identifiant client “Numéro TVA ciient ALGERIE

GIBS OR S0010853

Aane il

FACTURE ORIGINAL

Saint- Jean :
Pour toutes questions commergiales ¢ e GRICOURT T 04 58 25 00 07
Adress commercial inquieres our I
Votre commande/ Your order Rappelez ces références / Please refer to
CDE AVR 2015 -LME 16-20/03/15 - ALUMINIUM ALMELEC Notre ordre / Our order 848575 1
A/t N° avis / Tally sheet FOFCL 4456
o VP BN F du/of_ 04/05/2015
Reporting Unit 813

Conditions de paiement / Payment terms

Aids Echéance / Due date

B.N.P.-IBAN:FR76 30004 01328 000 10169408 Clé 41-BIC:BNPAFRPPXXX

Désignation du prO.dUIt / Df'ss.cnpr/an of material O SJ FOFCLO4456
Marquage / Marking Origine
—moeft R WECHaSt Ry oSS e SRAse s |
. . s - et wei, invor veight shippe |
Fil 610166 ELEC Dia 9,5 mm 2000 kg Trempé séché 43.330,000 KG 43.814,000 KG |
Poids / Weight Prix / Price Montant / Amount |
? KG USD / KG usD |
Produit 77669 7605.21.00.0 00.0 H 43330,000 2,97 128690,10 i

CFR PORT D'ORAN ALGERIE INCOTERMS 2010
44000 KG (+/-05PCT) ALUMINIUM ALMELEC(FIL 610166 ELEC DIA 9,5 MM ﬁ%
2000 KG TREMPE SECHE SUIVANT FACTURE PROFORMA N 8#8575 DU m

01/04/2015.
LETTER OF CREDIT 1041CD0002415039 T T%,
ol
el
) abe \-\Bf‘” saitt an-oef™
13302 S0
Q Exportation art. 262, 1-1° du CGI
TVA Montant HT Montant TTC Devi Montant a payer . Amount due
VAT Total VAT excluded Total VAT included eyise:
128.690,10 uUsD 128.690,10

Modalités particuliéres d'expédition/ Special shipping terms
Conditions de vente Cost and freight (Cout et fret), par Mer jusqu'a ORAN (WAHRAN)
L'exportateur des produits couverts par le présent document (autorisation
douaniére n® FRO00870/0027) déclare que, sauf indication claire du contraire
ces produits ont l'origine préférentielle CE

nte 1017

i rant & son verso
ent anticipé calculé selo par
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VOYAGE NUMBEF

| SHIPF’E!’R . . B
TRIMET FRANCE 28095S
RUE HENRI SAINTE CLAIRE DEVILLE ORIGINAL —_—
73300 SAINT JEAN DE MAURIENNE | BILL OF LADING NUMBER

FRANCE TEL:33479201010FAX:9201001 BILL OF LADING { MRS0702605

| 901\ISIGNEE N EXPORT REFERENCES
A ORDRE DE LA BEA MOSTAGANEM 104 0OL96-025746

/

CMIA CGM
o

CARRIER:CMA CGM - Société Anonyme au capital de 175 000 000 euros

NOTIFY PARTY, Carrier not to be responsible for failure to notify

SAREGROUPEAINDUSTRIEESIDE s : <
e ——— Head Office: 4, quai d'Arenc - 13002 Marseille - France
Tel: (33) 488 919000 - Fax: (33)4 88919095
DT ISESRASR0sASEASANEN | B 562 024 422 R.C.S. Marseille
BEGERIE |
]
; -
PRE CARRIAGE BY" l PLACE OF RECEIPT* | FREIGHT TO BE PAID AT NUMBER OF ORIGINAL BILLS OF LADING
{ IMARSEILLE THREE (3)
_______ OCEANVESSEL | PORT OF LOADING PORT OF DISCHARGE  FINAL PLACE OF DELIVERY"
8F ESPERANZA . PORT FRANCAIS PORT D'ORAN
¢ MARKS ANDNOS | NO AND KIND DESCRIPTION OF PACKAGES AND GOODS AS STATED BY SHIPPER } GROSS WEIGHT | TARE | MEASUREMENT
CONTAINER AND SEALS s OF PACKAGES SHIPPER'S LOAD STOW AND COUNT  SAID TO CONTAIN | CARGO
- | [ g
DVRU1611590 1 x 20ST STC 11 BOBBINS 21347 KG

sEAL 015749

DFSU2230372 1 x 20ST STC 12 BOBBINS 22467 KG
SEAL 019748

CFR PORT D’ORAN ALGERIE INCOTERMS 2010,

44000KG (+/-05PCT) ALUMINIUM ALMELEC(FIL

610166 ELEC DIA 9,5 MM 2000 KG TREMPE SECHE
SUIVANT FACTURE PROFORMA N 848575 DU 01/04/2015.

DOCUMENTARY CREDIT NUMBER 104ICD0002415039

FRET PAYE

ON BOARD
Shipped on Board BF ESPERANZA 04-MAY-2015 CMA CGM Agences France
S. ge r the Carrier

Weight in Kgs Total: 2 CONTAINER(S) Sheet 1 of 2 43814.000
ABOVE PARTICULARS DECLARED BY SHIPPER. CARRIER NOT RESPONSIBLE.

' ADDITIONAL CLAUSES

argo at port is at receiver risk. expenses and responsibility |225. The shipper acknowledges that the Carrier may carry the goods identified in this bill of lading on the
deck of any vessel and in taking remittance of this bill of lading the Merchant (including the shipper. the
=3 consignee and the holder of the bill of lading, as the case may be) confirms his express acceptance of all
THC at destination payable by consignees as per line/port tariff the terms and conditions of this bill of lading and exp confirms his unconaitional and c

153. All expenses, including but not limited to overtime/drayage tc stacking area if any, from shig's hold consent to the possible carniage of the goods on the deck of any vessel

up to reloading of emplties in ship’s hold/deck are for Receiver's account. 1241. Carrier is not responsible for any omission in regards 1o article 68 of applicable Algerian budget bill
180. Carrier draws Merchant s attention to the fact that as per Algerian national customs regulation n 78- 12009 (published on Algerian bulletin n* 44) and the responsibility remains with the merchantimporter

7 and 88-10, cargo shall be auctioned by customs without any notice if Merchant fails to take delivery )Any fines, penalties levied against the carner for non compliance with the abeve article and/or additonal

within 4 months and 21 days from the date of discharge. |costs. including but not limited 1o storage, demurrage are for the account of the merchant
184 For the purpose of the present carniage, clause 14(2) shall exclude the application of the t249. As per National Algerian Customs Regulations, a full style name ana address has te be incicated in
York/Antwerp rules, 2004 |the consignee and/or notify party field of the bill of lading. Failing to provide this information will be

\subis s "
216, Mis-declaration of cargo weight endangers crew, port workers and vessels safety. Your cargo may {subject to a penalty fixed by Customs and borne by the receiver
be weighed at any place and time of carriage and any mis-deciaration will expose you to claims for all 251.Detention and demurrage payable by consignee from date of discharge for dry containers. First 15
losses, expenses or damages whatsoever resulting thereof and be subject to freight surcharge. days are free. From the 161h to the 45th day USD 20 per day per 20 ft and USD 40 per day per 40 f
From the 46th day to the 80th day USD 36 per day per 20 ft and USD 72 per day per 40 ftFrom the &1st

RECEIVED by the carrier from the shipper in apparent gocd order and condition (unless otherwise noted herein) the total number or quantity of Containers or other packages or un
indicated above stated by the shipper to comprise the cargo specified above for transportation subject to all the terms hereof (including the terms on page one) from the place of receipt or tl
port of loading, whichever is applicable, to the port of discharge or the place of delivery, whichever is applicable. Delivery of the Goods will only be made on payment of all Freight a
charges. On presentation of this document (duly endorsed) to the Carrier, by or on behalf of the holder, the rights and liabilities arising in accordance with the terms hereof shall (witht
prejudice to any rule of common law or statutes rendering them binding upon the shipper, holder and carrier) become binding in all respects between the Carrier and Holder as though !
contract contained herein or evidenced hereby had been made between them.
All claims and actions arising between the Carrier and the Merchant in relation with the contract of Carriage evidenced by this Bill of Lading shall exclusively be brought before the Tribunal de Commerce |
Marseille and no other Court shall have jurisdiction with regards to any such claim or action. Notwithstanding the above, the Carrier is also entitled to bring the claim or action before the Court of the plac
where the defendant has his registered office.
In witness whereof three (3) original Bills of Lading, unless otherwise stated above, have been issued, one of which being accomplished, the others to be void.

(OTHER TERMS AND CONDITIONS OF THE CONTRACT ON PAGE ONE)

PLACE AND DATE OF ISSUE LMARQFH LE ___04 MAY 2015

TSIGNED FOR THE CARRIER CMA CGM S.A.
4BY CMA CGM Agences France SAS
{ as agents for the carrier CMA CGM S. A.

SIGNED FOR THE SHIPPER . N
*APPLICABLE ONLY WHEN THIS DOCUMENT IS USED AS A COMBINED
TRANSPORT BILL OF LADING
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NOTE DE POIDS

Client destinataire / Consignee Client acheteur / Customer
SARL GROUPE INDUSTRIEL SARL GROUPEANDUSTRIEL

SIDI BENDEHIBA

Z.D'ACTIVITE MESRA BP225 SIDI BENDEHIBA

Z.D'ACTIVITE MESRA BP225
27018 MOSTAGANEM

ALGERIE 27018 MOSTAGANEM
ALGERIE
Ne SJ 18889 Du/ Of 15/04/15

Origine ST JEAN AP
N° de commande / Order N° 848575 01

Votre commande / Your Order Transporteur / Carrier
CDE AVR 2015 -LME 16-20/03/15 - ALUMINIUM ALMELECEVA ROAD
Via FOFCL Mode Route

Description du produit/ Description of material
Code AP/AP Code 77669 22000260 Alliage AP/AP Alloy610166 ELEC| Dimensions / Sizes ‘
D en mm 9,500 |

|

Fil 610166 ELEC Dia 9,5 mm 2000 kg Trempé séché

-

Conditions : Incoterm CFR JUSQU'A ORAN

ETIQUETTE/Shipping m
ARTICULIERES D'EXPEDITION GROUPE INDUSTRIEL S.
ER - ATTENTE FEU VERT ORAN

kg MINI / 46200 kg MAXI ALGERIE
VEHICULES/Vehicles FARDEAUX/Packs PIECES/Items POIDS NET/Net weight
BQ 852 GL 11 13 21105, 000
\], EXPEDIE/Total dispatchad 11 B8 21105,000 G

CERTIFICAT DE POIDS ET D'ANALYSE / Certificat of net weight and analysis

No de coulée M6327 M6330 M5329
1995,000 13647,000 5463,000
Nb fardeaux/Items 01 07 s 03
Analyse
Si 0,55 0,57 0,54
Fe 0,23 0,23 0,22
0,021 0,025 0,021
90,0026 0,0025 09,0024
0,54 0,53 0,54
0,0006 0,0005 0,0006
0,004 0,004 0,004
V 0,0085% Q,0027 0,0055
T 0,012 0,010 0,011

L/C NUMBER 1041CD0002415039

Pour toute question contacter / or any enquiry contact
NiE Page 1
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- e b :
.5 1. Expéditeur (nom, adresse, pays)  Consig ok (Expadid A RS
S J——— ) B A Ompasurens N o = S COPIE
= TRIMET FRANCE 2015_05_04_874044
= RUE HENRI SAINTE CLAIRE DEVILLE

73300 SAINT JEAN DE MAURIENNE France / France

)MMUNAUTE EUROPEENNE
7 ‘c_?MUNIDAD EUROPEA

2. Desﬂnamlre (nom. adnste, puys) ' Consignee  Destinatario B : A | 2 257 #® B8
oo et A Tomywatems B i Bx M &

i o : EBPOIIEKCKOE COOBLIECTBO
SARLW : _CERTIFICAT D’ORIGINE
Z.D'ACTIVITE MESRA ; ik CERﬂFICATE OF OHIGIN CEHTIFIGADO DE ORIGEN
BP225 . L ool aol—2  [RPEMIEH
27018 MOSTAGANEM Eahiny CEPTKOB]CAT OHPOHCXOXCJIEHKK TOBAPA
Algéne/Algena 2 2

3. Pays d"o,riéinc Country of arlgln Pais de origen
Ll SR E  CrpaHa NPOMCXOKIEHHA

France / France

4. Informamona re]aﬂvas au transport. (mention facultatlva) 3 qi Obser
Transport details Expedicion b i, & L. ZEHWMHE el—bhod. Rl cnyKeOHEIX OTMETOK

Buxp v"'““ﬂPmPYT 3 ( KO 3TO H3BECTHO ) [CER 2ORT: D'ORAN ALGERIE INCOTERMS 2010

3 44000 KG (+/=05PCT) ALUMINIUM ALMELEC(FIL 610166 ELEC DIA 9,5 MM 2000
KG TREMPE SECHE SUIVANT FACTURE PROFORMA N 848575 DU 01/04/2015.
(CREDIT ‘DOCUMENTAIRE 104ICD0002415039

colis ; désil ation des handi: % 7. Quantité Quantity Cantitad
P kaqas‘ dascriptlon of goods (NS ) & 3
5 'y naturaleza de los bultos ; designacion de las i Komuuectso
.»,_,h.u L.,.,.b_, Sas. .s_,_,le ,...J.\ aodalle Jukoodl 5, aslad clisl 5e
FE R 98 AEGHBRRER W&

TlopsanKoBEIit HOMEP, | napxnpoboqnue 3ua|cn, nyuepauus, KOJIMYECTBO MECT ¥ BHJ YNIAKOBKH; ONHCAHHE TOBApa

al mismo tiempo que el original, tienen el mismo valor que este ultimo.

TREMPE SECHE) 3 i 0 kg poids net - net weight

at the same time as the original, have the same value as the latter.

bytfu‘

las copies signées et visées par I'autorité compétente en mdme temps que I'original, ont mdme valeur que ce dernier.

8. L autorlté soussagnée certifie que Ies archandises désignées ci-d sont originaires du pays fi dans la case N°3

THE. UNDERSIGNED AU THORITY CEHTIFIES THAT THE GOODS DESCR/BED ABOVE ORIGINATE IN THE COUNTRY SHOWN IN BOX 3

LA AUTORID ASCRITA CERTIFIC \QUE LAS MERCANCIAS | DESIGNADAS SON‘ORIG]NARIAS DEL PAIS INDICADO EN LA CASILLA N°3
Lo zJ,s.\.J ST .)uz‘,_,s.;...n aetadl ol elosl @aspall dhll apzs

del Cédigo A

du Code des D
In compliance with Community Customs Codo, copies signed and

“TOBapBI 1p AT K3 CTPAHEL, y B rpape N° 3

‘j ¢
RELRG LK EFHOE

o
Mecton Jnata ssma'm : HaUMCHOBAKHE, HOAMHC U MeYaTs yno MOSCHHOTO OpraHa.

EPRODUCTION INTERDITE

Réf. 36012 - CHAMBRE DE! COMMERCE €T D'INDUSTRIE DE PARIS : '\I (0) N0 74 4
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CREDIT DOCUMENTAIRE EXPORT Page 1/2
AGENCE : BNP PARIBAS 02574
APAC TRADE
85 RUE DES TROIS FONTANOT BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
TSA 40128
92729 NANTERRE CEDEX AGENCE DE MOSTAGANEM 104 13 COURS

DE LA CULTURE MOSTAGANEM 27000

Fax : 0146958415 ALGERIE i
Swift : BNPAFRPPPTX :
Tel.: 0820203071 |
Le 09/06/2015

Nous vous adressons sous ce pli a notre décharge, les
DOCUMENTS ORIGINAUX, levés en vertu du crédit
documentaire ci-aprés, et vous prions de nous en accuser
réception.

We are forwarding to you under this cover, to our discharge, the
ORIGINAL DOCUMENTS taken up under the documentary credit
below, and ask you to acknowledge receipt.

Notre référence / Our reference | Votre référence / Your refer:

ence Validité / Expiry ' Devise / Currency Montant du crédit / Amount of the credit

En faveur de / In favour of

30004ELH1501698 / 1041CD0002415039 10/07/2015 usbD 130 680,00
30004ECH1503415
D’ordre de / By order of Montant de I'utilisation / Bill amount (USD)........c.ccevieinnnnn 128 690.10

Nos charges / Qur charges

TRIMET FRANCE Montant net / Drawing net amount (USD) 128 690,10
.
Documents originaux levés joints au présent avis / Original documents taken up annexed to this shedule
Certifié 1SO 9001/2000 pour les crédits et encaissements documentaires du réseau France ET 3578

BNP FARIBAS - S A au capdal de 2 491 €15 350 00 eures Siege social 16, bousevarg ges itasens, 75009 Pans Feuiliet n® 1 corresuond:
IMmalnCAee SoUS ke n*E62 042 440 RCS Parts - ldentifiant C E FR 76562042449 ® 3615 BNP PARIBAS ® www.bnonaribas.com




CREDIT DOCUMENTAIRE EXPORT Page 2/2
AGENCE : BNP PARIBAS 02574
APAC TRADE
85 RUE DES TROIS FONTANOT BANQUE EXTERIEURE D'ALGERIE
TSA 40128
92729 NANTERRE CEDEX AGENCE DE MOSTAGANEM 104 13 COURS
DE LA CULTURE MOSTAGANEM 27000
Fax: 01469584 15 ALGERIE
Swift : BNPAFRPPPTX
Tel.: 0820203071
Le 09/06/2015
Nous vous adressons sous ce pli a notre décharge, les
DOCUMENTS ORIGINAUX, levés en vertu du crédit
documentaire ci-aprés, et vous prions de nous en accuser
réception.
We are forwarding to you under this cover, to our discharge, the
ORIGINAL DOCUMENTS taken up under the documentary credit
below, and ask you to acknowledge receipt.
Documents regus / Received documents
INVOICE/ | BILLOF LISTE DE NOTE DE CERTIFICAT |REDRAW ROD || CERTIFICATE | EXA |
COMMERCIAL| LADING COLISAGE X2 | POIDS X2 . OF ORIGIN ||
3 INVOICE CONFORMITE >
X2 B
1ercourrier G ST TTBHAIC 2 2 1 1 1+1C 1C [
1st mail
2éeme courrier |
2nd mail |
Observations
Documents adressés pour accord en raison d'une irrégularité suivante : 1.Le connaissement :
a)Ne précis pas le lieu de chargement.
Veuillez nous autoriser & réclamer le remboursement chez
BKTRUS33XXX selon les termes de la LC %
Nous certifions avoir regu les documents dans les délais requis et dans la validité de la L/C
Certifié ISO 9001/2000 pour les crédits et encaissements documentaires du réseau France oF 33%

BNP PARIBAS - § A au capflal de 2 491 915 350,00 euros Sige social 16 bousevard oes taliens, 75009 Faris

Feuiliet n* 1 cuiresgonuin

Immatncutde sous je N*E62 042 449 RCS Panis - Identifant C F FR TARAINAY440 # 3R1R AND DADIRAS € wiwwar hnnaarihiae s
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